Ausgabe September 2010 (2/2010)




INHALTSVERZEICHNIS

Vorwort - Wichtiger Aufruf an alle Kolleginnen und Kollegen........................... 3
Veranstaltungsankiindigungen

Réseau franco-allemand ...... ... .. i e 5
FIT

Presseerklarung zum Weltiibersetzertag2o1o...............oooiiiii 6

Ein Blick auf www.fit-europe.org ... ..ot 7
Verband

Mitgliedschaften und Kooperationen............... .. ... il 8
Veranstaltungskalender ... ... ... n
Veranstaltungsberichte

AnglophonerTag 2010 .. ..ot 13
Preise & Markt

Die Sprachenindustrieinder EU ........ ... .. .o i i 14
Kommentar zur Studie lber die SprachenindustrieinderEU........................ ... 21

Pladoyer fiir mehr Selbstbewusstsein oder ,,Wie sag ich es meinem Kunden?“ ... ... 22

Preisdumping . ... 25

JVEG § 11 (1) - Honorar fiir Ubersetzungen............ooviiiieeeiiiiineeeniiinnnn. 27

Dolmetscher als Kassenleistung ... 27
Ubersetzer/Dolmetscher als Unternehmer

Informationspflichten im Internet und anderswo ............ ... ...l 28

Zeugnis oder Summen- und Saldenliste als PDF zu tibersetzen? .................... 33
Steuern & Versicherung

Das Auto ist des Deutschen liebstesKind ......... ... o i 35

Arbeitszimmer wieder absetzbar ...... ... ... 38

Sprachkurs steuerlich absetzbar............. ... o 39
ATICOM-Onlineschulung

ATICOM-Onlineschulung zu Wordfast Classic (Niveau1) ...............c..coo... 40
§ Dolmetscher

Schoffen miissen deutsche Sprache ausreichend beherrschen ..................... 42

Gerichte miissen Ubersetzer und Dolmetscher aus der OLG-Liste laden............. 42
Kurioses

Provinzposse iNn NRW .. ... . 43
Kurz berichtet

SprachpanscherdesJahres ...... ... ... i 44
Rechtsberatung ........ ... .. . 46
Zahl der Zugriffe auf die ATICOM-Webseiten ............... .. .. ..., 47
IMPrEsSSUML. . ..o e 47



VORWORT

Wichtiger Aufruf an alle Kolleginnen und Kollegen!

Ablauf der gesetzlichen Ubergangsfrist fiir Ermachtigungen und

Allgemeine Beeidigungen in NRW zum 31.12.2010

Hiermit weise ich alle ermachtigten
Ubersetzer/beeidigten ~ Dolmetscher
noch einmal ausdriicklich darauf hin,
dass alle Ermachtigungen/Allgemei-
nen Beeidigungen in NRW, die vor dem
Inkrafttreten des neuen Dolmetscher-
gesetzes im Marz 2008 erteilt wurden,
zum 31.12.2010 endgiiltig auslaufen.

Alle Kolleginnen und Kollegen wurden
im Juni erneut von den Oberlandesge-
richten des Landes NRW dahingehend
angeschrieben. Sie wurden darauf hin-
gewiesen, dass die erteilte allgemeine
Beeidigung/Ermachtigung nach Ablauf
der Ubergangsfrist zum 31.12.2010 au-
tomatisch erlischt, sofern diese nicht
auf Antrag des betreffenden Dolmet-
schers/Ubersetzers verlangert worden
ist.

Sofern demnach am 31.12.2010 kein
Verlangerungsantrag mit allen erfor-
derlichen Unterlagen bei dem fiir Sie
zustandigen OLG des Landes NRW vor-
liegt, erfolgt die Loschung in der Daten-
bank und die - auch zeitlich unbegrenzt
- erteilten Alt-Ermachtigungen/Alt-Be-

eidigungsprotokolle verlieren ihre Giil-
tigkeit.

Nach Ablauf dieser Ausschlussfrist
sind diese Ubersetzer-/Dolmetscher-
kollegen nicht mehr berechtigt, die
Vollstandigkeit und Richtigkeit von
Ubersetzungen zu bescheinigen bzw.
sich auf die allgemeine Beeidigung als
Dolmetscher zu berufen.

Die erteilte Bescheinigung Uber die
Ermachtigung bzw. die Niederschrift
uber die allgemeine Beeidigung ist
dann umgehend an das Oberlandesge-
richt zurtickzureichen.

Nahere Einzelheiten dazu und die ent-
sprechenden Formulare entnehmen
Sie bitte unter: http://www.jm.nrw.de/
AlL/dolmetscher_u_uebersetzer/hin-
weise/antrag_uebernahme.pdf

Fur alle Ubersetzer, die nicht Giber einen
im Gesetz fiir die fachliche Eignung
verlangten Priifungsnachweis siche-
rer Kenntnisse der deutschen Rechts-
sprache verfligen, verweise ich auf



die durch ATICOM angebotene Klau-
surpriifung ,Deutsche Rechtssprache
Gerichts- und Behdrdenterminologie®
(http://www.aticom.de/a-rechtpruef.

Bitte beachten Sie ebenfalls, dass nach
Erléschen der Alt-Ermachtigungen bzw.
Alt-Beeidigungen nach dem 31.12.2010
die Fortsetzung der dann nicht mehr

erlaubten Vornahme der Bescheini-
gung von Ubersetzungen (sog. ,Be-
glaubigungen®) und Berufung auf den
allgemeinen Dolmetschereid mit einer
GeldbuRe von 5.000,- € geahndet wer-
den kann.

htm), die alle drei OLGs des Landes an-
erkennen.

Wegen des nahenden Fristablaufes
und des zu erwartenden noch star-
keren Ansturmes auf die begrenzten
Platze der Klausurprifung bitte ich um

rechtzeitige Anmeldung! D. Gradincevié-savié

Stellv. Vorsitzende, Ressortleiterin §D/§U
Gradincevic@online.de

Bitte bereits jetzt vormerken: I
e Jahresmitgliederversammlung 2011: 2. April 2011 «

Ubersetzungen, die in ihrer duBeren Aufmachung den Anschein erwecken, sie wiren von
einem ermichtigten Ubersetzer erstellt worden

Aus dem Kollegenkreis kommt der Hinweis, dass es offensichtlich ,Kollegen“ gibt, die Ur-
kunden erstellen und in ihrer dufReren Aufmachung so gestalten, dass Laien diese durch-
aus mit solchen Ubersetzungen verwechseln kénnen, deren Richtigkeit und Vollstandig-
keit von einem erméchtigten Ubersetzer bescheinigt wurde.

Es scheint nicht Giberall bekannt zu sein, dass nur ermachtigte Ubersetzer dies fiir amtliche
Zwecke bescheinigen diirfen.

Frau Gradincevic-Savic, zustandig fiir das Ressort ,,Gerichtsdolmetschen®, hat diesbeziig-
lich bereits die Initiative ergriffen und entsprechende Kollegen angeschrieben und tiber
die Konsequenzen ihres Handelns aufgeklart. Die zustandigen OLGs des Landes NRW, die
zugleich auch die Aufsicht Giber die ermachtigten Ubersetzer und ihren Tatigkeitsbereich
haben, werden jeweils entsprechend liber dieses Gebaren der ,Kollegen“ informiert, da-
mit sie auch behorderlicherseits entsprechende MaRBnahmen zur Unterbindung solcher
Praktiken ergreifen konnen.

Frau Gradincevic-Savic bittet daher darum, dass ihr derartige Falle mitgeteilt werden, da-
mit unwissende Kollegen entsprechend informiert werden bzw. zugleich auch schwarzen
Schafen das Handwerk gelegt werden kann, nicht nur im Interesse aller ermachtigten Kol-
legen, sondern auch der Offentlichkeit. Meldungen bitte an die folgende E-Mail-Adresse:

Gradincevic@online.de



VERANSTALTUNGSANKUNDIGUNGEN

Dix-septiéme rencontre du Réseau
franco-allemand - 22 au 24 octobre 2010

C'est cette année au tour de I'Allemagne
d’accueillir la rencontre annuelle du Réseau
franco-allemand. Aprés Berlin en 2005,
le choix s’est porté sur la deuxiéme ville
d’Allemagne et capitale verte de I'Union
Européenne 2011, Hambourg. Nous allons
donc mettre le cap vers le Nord pour cette
dix-septiéme édition qui se déroulera du 22
au 24 octobre 2010, avec le soutien actif de
Natascha Daliigge-Momme et de ses col-
legues d’ADU Nord.

Les organisatrices ont concocté pour vous
un programme varié auquel contribueront,
comme chaque année, des collégues de
chaque pays. lls aborderont tour a tour

¢ lanormalisation de lalangue et les liber-
tés des traducteurs

 laterminologie de la famille

 les néologismes « verts »

 les particularités de I'interprétation en
milieu psychiatrique

¢ le travail en tandem entre traducteurs

+ laterminologie de 'immobilier en Suisse

» et, en parfait accord avec la réunion, le
parler marin.

Les rencontres du Réseau franco-allemand
se veulent en lien direct avec I'exercice de
notre métier et cette édition ne manquera

pas a la régle. Comme toujours, les contri-
butions éclaireront des aspects pratiques
de la traduction et seront I'occasion pour
les participants d’en apprendre davanta-
ge sur des sujets visiblement trés variés.
N’hésitez pas a soumettre vos questions et
suggestions aux intervenants pour animer
la discussion.

Le programme de la rencontre permettra
aux premiers arrivés de découvrir la ville de
Hambourg sous un jour maritime le vend-
redi 22 octobre, avec notamment la visite
du Tribunal international du droit de la mer,
avant de passer a 'agenda du lendemain.

Le samedi, la réunion se conclura par une
soirée conviviale donnant a tous I'occasion
de s’entretenir entre collégues et de nou-
er de nouvelles relations. Conclusion sur
le mode touristique le dimanche avec une
visite guidée qui conduira les participants
entre Elbe et Alster et les plongera dans
I'histoire de la ville hanséatique.

Vous accéderez au programme et au bulle-
tin d’inscription en cliquant
http://www.aticom.de/a-reseaufrall.htm

Marie-Noélle Buisson-Lange
Tél.:+49 (0) 2232 —28 06 34
uebersetzungen@buisson-lange.de

Brigitte Reins
Tél.: +49 (0) 2104 — 5109 003
breins@t-online.de







FIT

Ein Blick auf www.fit-europe.org

FIT steht fiir Fédération Internationale des Tra-
ducteurs / International Federation of Transla-
tors, also fiir den Internationalen Ubersetzer-
verband. Innerhalb des Verbandes sorgt eine
Unterteilung in Regionalzentren fiir eine gréRere
Nahe zum einzelnen Verband. FIT-Europe ver-
einigt etwa 40 Fachverbinde von Ubersetzern,
Dolmetschern, Terminologen und anderen Spra-
chexperten aus dem europdischen Raum.

Durchgingig zweisprachig

Auf der Website der europaischen Regio-Orga-
nisation, die durchgangig in Englisch und Fran-
z0sisch parallel existiert, findet sich eine Fiille
von Informationen und Materialien, die sich an
den Zielen des Verbands orientieren. Dazu ge-
hort die Anerkennung von Ubersetzungs-, Dol-
metsch- und Terminologiearbeit als spezialisier-
te Tatigkeit, die von entsprechend ausgebildeten
Experten ausgefiihrt werden sollte. Weiter soll
ein Bewusstsein fir die Bedeutung von (guten)
Ubersetzungen fiir das Wohlergehen der euro-
paischen Bevolkerung geschaffen und die Be-
rufsbezeichnungen Ubersetzer und Dolmetscher
auf nationaler und europdischer Ebene geschiitzt
werden.

Praktische Ratgeber im Download

Neben den Informationen uber Struktur, Gremi-
en und Ziele des Verbands finden sich praktische
Materialien, die allen Ubersetzern und Dolmet-
schern bei ihrer taglichen Arbeit Unterstiitzung
bieten. Im Download-Bereich sind besonders die
Broschiiren ,Ubersetzung, (k)eine Gliickssache
- Einkaufshilfe fiir Ubersetzungsdienstleistun-
gen“ in 7 Sprachen ein Kleinod fiir Anbieter und
—vor allem — Kunden. Was man beim Einkauf von
Ubersetzungen beachten muss, warum ein guter
Ubersetzer viel fragt und was der Kunde bereits
vor der Auftragsvergabe griindlich iiberlegen

sollte, wird in sprachlich und optisch ansprechen-
der Form explizit erklart. Dieses Heftchen sollte
jedes Angebot begleiten.

Wenn der Auftrag erledigt, aber die Zahlung
nicht eingegangen ist, bietet die Projektarbeit
Bad Payers / Mauvais Payeurs Hilfe. Erldute-
rungen zu gesetzlichen Regelungen und Vorge-
hensweisen zur Zahlungseintreibung finden sich
flir 13 Staaten bzw. Regionen, darunter die EU, die
USA und Israel.

Berufs- und Ehrenordnungen etlicher Mitglieds-
organisationen sind abrufbar ebenso wie die ent-
sprechende Ehrenordnung von FIT-Europe, verab-
schiedet im Jahr 2009. Die Regelungen bieten
gute Argumentationshilfen im Kundengesprach.

Termine weltweit

Seminar- und Konferenztermine fiir Veranstal-
tungen weltweit mit weiterfiihrenden Informa-
tionen finden sich im Veranstaltungskalender.
Diejenigen, die das Seminar zum Urheberrecht
(unter Beriicksichtigung der besonderen Schwie-
rigkeiten fiir Datenbankbeitrdge oder Translati-
on-Memory-Systeme) im Oktober 2007 in Barce-
lona verpasst haben, finden etliche Vortragstexte
zum Nachlesen.

Nur fiir Mitglieder erreichbar sind das Diskussi-
onsforum sowie der Abschlussbericht der Studie
tiber Tarife und Arbeitsbedingungen von Uber-
setzern in Europa.

ATICOM e. V. ist Mitglied der FIT und stellt mit
Reiner Heard zurzeit den Vorsitzenden des ak-
tuellen Leitungsgremiums fiir die Wahlperiode
2008-2011. (apr)



VERBAND

Mitgliedschaften und Kooperationen
- Vereint ist man stark -

Woussten Sie eigentlich, dass ATICOM in verschiedenen Organisationen und Grup-
pierungen auf nationaler und internationaler Ebene mitwirkt? Eine Zusammen-
arbeit auf den jeweiligen Gebieten dient zweifellos den Zielen unseres Berufs-
standes, erfordert aber eine hohe Einsatzbereitschaft seitens der ehrenamtlichen
Verbandsvertreter. Diese Aktivitaten sollen hier kurz und libersichtlich vorgestellt
werden.

Fédération Internationale des Traducteurs - FIT

Entstehung: 1953 in Paris gegriindet

Mitglieder: uber 100 Verbande in mehr als 6o Landern weltweit

Organe: Rat (17 MitgliederausallenWeltregionen,davon 6 als Exekutiv-
ausschuss), Kongress alle drei Jahre, Regionalzentren, z. B.FIT Europe

Ziele: Interessen der Ubersetzer, Dolmetscher und Terminologen

vertreten, weltweite Anerkennung des Berufs erreichen,
Informationen und vorbildliche Praktiken propagieren, mit
anderen Organisationen (z. B. EU, EUATC, CEATL) zusammen-
arbeiten, an Projekten teilnehmen (z. B. European Master in
Translation — EMT), die Bildung von Verbanden in weiteren
Landern unterstutzen u.v.m.
Aktivitaten: Arbeitindiversen Ausschiissen und in Regionalzentren wie FIT
Europe (s. ,FIT Europe: Zusammenarbeit auf europaischer
Ebene“ in FORUM Heft 1/2009, S. 25-27 und ,FIT Europe:
Aims and Activities“ in Schriften des BDU 32 (Ubersetzen in
die Zukunft), S. 523-528
Siehe auch die FIT-Veroffentlichung ,FIT over fifty years
1953-2003" von René Haeseryn
Alle dreiJahre wird ein Weltkongress veranstaltet,der nachste
2011 in San Francisco (siehe http://www.fit2011.org/index.htm)
Homepage: http://www.fit-ift.org/ bzw. http://www.fit-europe.org/
Unser Vertreter:  Reiner Heard



Transforum

Entstehung: inden 8oerJahrenals Koordinierungsausschuss Praxis & Lehre
eingerichtet

Mitglieder: Vertreter der Lehre (Hochschulen) und der Praxis (Firmen,
Berufsverbande)

Ziele: Austausch von Informationen Uber die Anforderungen des

Marktes, um die Ausbildung entsprechend zu gestalten und
Qualitat von Ubersetzungs- und Dolmetschleistungen zu
optimieren; Erarbeitung von Stellungnahmen und Infor-
mation der Offentlichkeit

Aktivitaten: Treffen reihum zweimal im Jahr

Homepage: http://www.transforum.de/

Unsere Vertreterin: Susanne Goepfert

Bremer Runde

Entstehung: von Enrique Lépez-Ebri im Jahr 2006 ins Leben gerufen

Mitglieder: Verbédnde aus deutschsprachigen Landern (Belgien, Deutsch-
land, Osterreich, Schweiz)

Ziele: Informations-, Erfahrungs- und Meinungsaustausch zu

aktuellen Angelegenheiten auf dem Gebiet des Dolmetschens
und Ubersetzens, Abstimmung von Aktionen und Vorgehens-
weisen, z. B. gegen Preisdumping

Aktivitaten: Treffen reihum zweimal im Jahr

Unser Vertreter:  Reiner Heard

Berliner Kreis

Entstehung: 2009 in Berlin vom BDU gestartet

Mitglieder: Verbande aus Deutschland und Belgien

Ziele: Informations-, Erfahrungs- und Meinungsaustausch zu
Fragen im Bereich des Gerichtsdolmetschens/-libersetzens

Aktivitaten: Treffen reihum zweimal im Jahr; gegenwartige Schwerpunkte:

Anpassung des JVEG and nationale Umsetzung der EU-Richt-
linie Uber das Recht auf Dolmetschleistungen und Uber-
setzungen in Strafverfahren; eventuell Einrichtung einer
Dachvereinigung

Unsere Vertreterin: Dragoslava Gradin€evic-Savi¢



Réseau franco-allemand

Entstehung:
Mitglieder:
Ziele:
Aktivitdten:

Weitere Infos:

Unsere Koordinatorin:

Anglophoner Tag
Entstehung:

Mitglieder:
Ziele:

Aktivitaten:

Weitere Infos:

vonunseremehemaligenVorstandsmitglied Marie-Noélle
Buisson-Lange 1993 in K&lIn initiiert

Verbande aus Belgien, Deutschland, Frankreich und der
Schweiz

Austausch und Netzwerk fiir Ubersetzer mit Deutsch
und Franzosisch als Arbeitssprachen

Treffen reihum einmal im Jahr fiur Mitglieder der o. g.
Verbande und Nichtmitglieder
http://www.aticom.de/a-reseaufrall.htm

Marie-Noélle Buisson-Lange

Mitte der goer Jahre auf eine Initiative unseres ehemali-
gen Vorstandsmitglieds John D. Graham

ATICOM, BDU LV Hessen, CloL. DTT, ITI

Austausch und Netzwerk fiir Ubersetzer mit Deutsch
und Englisch als Arbeitssprachen

Treffen reihum einmal im Jahr fir Mitglieder der o. g.
Verbande und Nichtmitglieder
http://www.aticom.de/a-anglotag.htm

Zum Schluss sollte noch erwahnt werden, dass unsere Jahresmitgliederversamm-
lung am 20. Mdrz 2010 in K6In beschlossen hat, die Mitgliedschaft im europai-
schen Verband Eulita (European Legal Interpreters and Translators Association -
http://www.eulita.eu/) zu beantragen.

Reiner Heard
reinerheard@gmx.de

,Die deutsche Sprache ist wie meine Frau - ich liebe sie sehr, aber ich

beherrsche sie nicht*
Der Vorsitzende der EVP-Fraktion im Europdischen Parlament, Joseph Daul, bei einem Besuch
in Miinchen (aus: Welt am Sonntag vom 12.09.2010)



VERANSTALTUNGSKALENDER

ATICOM-Veranstaltungen

Termin Thema Ort
02.10.2010 Repetitorium ,,Zivil- und Strafrecht“ Diisseldorf
Zur Vorbereitung auf die Priifung zum Nachweis von
Kenntnissen der deutschen Rechtssprache
09.10.2010 Beim Geld hort der SpaR auf: Disseldorf
Honorare erfolgreich verhandeln
09.10.2010 Repetitorium ,,Professionelles Verhalten vor Gericht* Diisseldorf
Zur Vorbereitung auf die Priifung zum Nachweis von
Kenntnissen der deutschen Rechtssprache
15.10.2010 - ATICOM-Online-Schulung Online
15.02.2011 Wordfast Classic
16.10.2010 Seminarreihe: Existenzgriindung, Teil | Koln
22.- 24.10.2010 17. Jahrestreffen des Réseau franco-allemand Hamburg
13.11.2010 Klausurpriifung Dusseldorf
,Deutsche Rechtssprache - Gerichts- und Behérdenterminologie®
12/2010 Klausurpriifung (in Planung) Diisseldorf
»Deutsche Rechtssprache - Gerichts- und Behordenterminologie®
29.01.2011 Workshop fiir Portugiesisch-Ubersetzer Frankfurt
zum Thema Urkundeniibersetzen
30.01.2011 Gerichtsdolmetschen fiir Portugiesisch-Ubersetzer Frankfurt
02.04.20M Jahresmitgliederversammlung Koln

Weitere Informationen zu diesen Veranstaltungen
(einschlieRlich Online-Anmeldemdoglichkeit) im Internet:
www.aticom.de/a-seminf.htm

Berichte uber bereits durchgefiihrte Veranstaltungen:
www.aticom.de/a-seminf-berichte.htm




VERANSTALTUNGSKALENDER

Sonstige Veranstaltungen

Termin

Thema

Ort

26.-27.11.2010

DTT-Seminar *

Finanzberichte nach IFRS/DRS - Eine Einflihrung fir
Ubersetzer und Terminologen

Info: http://www.dttev.org

Koln

20.11.-04.12.2010

Spring School for Translation Studies in Africa
Info: www.ufs.ac.za

Stellenbosch

30.11.-02.12.2010 Jordan international conference on Translation 2010 Amman
Translation: Science, Art, or Skill?
Info: wwwjicot.net

02.-03.12.2010 1st International Conference on Translation Barcelona
Info: jornades.uab.cat/videogamesaccess/

07.-09.12.2010 Translation: a World in Constant Evolution Havana

Seventh Symposium on Translation, Terminology and Interpretation

Info: info@adevos.ca

11.-13.12.2010 International Conference on Literary Translation Wellington
Info: www.victoria.ac.nz

15.-17.12.2010 The Fourth Asian Translation Traditions Conference Birmingham
Info: asiantranslation4@cuhk.edu.hk

18.-19.12.2010 Translation and Interpretation Research: Hong Kong
Global and Local Contexts
Info: www.IN.edu.hk/tran/

17.-19.02.20M International Symposium: London
Videoconference and remote interpreting in legal proceedings
Info: www.videoconference-interpreting.net

24.-26.03.201M1 Second International Conference on Interpreting Quality Almunecar
Info: ecis.ugr.es/2011.htm

25.-26.03.2011 5. Gerichtsdolmetscher Tag 2011 * Hannover
Info: www.bdue.de

08.-09.04.20M Monterey Forum 2011 Monterey

Innovations in Translator, Interpreter and Localizer Education
Info: www.go.miis.edu

* reduzierte Teilnahmegebiihr fiir ATICOM-Mitglieder aufgrund einer Gegenseitigkeitsvereinbarung

Anfragen und Anmeldungen richten Sie bitte direkt an die genannte Kontaktadresse, nicht an ATICOM.



VERANSTALTUNGSBERICHTE

Anglophoner Tag 2010

Am 29. Mai fand der Anglophone Tag
2010 statt, zu dem sich seit hunmehr
15 Jahren Ubersetzer, Dolmetscher und
andere Linguisten, die mit den Spra-
chen Englisch und Deutsch arbeiten,
zum Netzwerken und zur Weiterbil-
dung treffen. Organisiert hatte ihn die-
ses Jahr Gabriele Matthey fiir die Ger-
man Society des Chartered Institute of
Linguists unter der Uberschrift ,Uni-
versal Understanding” in Hamburg. Im
Rahmenprogramm wurden am Freitag
eine Fiuhrung auf dem Werksgelande
von AIRBUS und am Sonntag eine Ha-
fenrundfahrt unter 6kologischen Ge-
sichtspunkten angeboten, welche auf
reges Interesse stieRen.

Da in diesem Jahr das Institute of Lin-
guists (loL) seinen 100. Geburtstag fei-
ert, erhielten die Teilnehmer in einer
BegriiRungsansprache vom Chief Exe-
cutive des CloL, John Hammond, Einbli-
cke in die aktuelle Arbeit und wurden
abends zu einem kleinen Sektumtrunk
eingeladen.

Die Vielfalt der hochinteressanten und
zugleich kurzweilig prasentierten The-
men der Arbeitssitzung prasentierte
sich wie folgt: Am Samstagvormittag

»English Youth Speak“ von Charles
Rothwell vom ITI German Network;
eine Vorstellung der Weiterbildungs-
prifung zum Dolmetschen und Uber-
setzen an Gerichten und Behorden
der Arbeitsstelle fiir wissenschaftliche
Weiterbildung der Universitat Ham-
burg durch Marlies Adjanor sowie eine
Darstellung der ,,Psychological Aspects
of Language and Terminology“ von
John Graham, ATICOM. Am Nachmittag
folgten dann Erfahrensberichte von Ga-
briele Matthey zum ,Ubersetzen von
Theaterstlicken und Simultansprechen
dieser Texte bei Auffiihrungen®. Barba-
ra Miller-Grant vom BDU Hessen er-
lduterte die Entwicklungen in Deutsch-
land sowie GroRbritannien und den
USA im Bereich neuer Moglichkeiten
der EheschlieRung einschlielich der
dazu gehorigen Terminologie: ,Le-
benspartnerschaften and recent chan-
ges in German law“. Zum Abschluss
folgte ein Vortrag von Dr. Karen Seago
von der City University London Uber
,Grim(m) fairy tales or how Dornrds-
chen became Sleeping Beauty*.

Die Pausen boten kulinarische Star-
kung und dienten zusatzlich zur Vertie-
fung der Kontakte. Sie bewiesen durch




lebhafte  Kollegengesprache, dass
Ubersetzer und Dolmetscher Experten
der Kommunikation sind und ihnen die
Themen niemals ausgehen.

Aus dem Newsletter of the Chartered
Institute of Linguists German Society
eV.sind nachstehend einige Ausschnit-
te des Berichts von Andreas Busse, MIL,
mit zusatzlichen Informationen zu die-
sem erfolgreichen Kollegen- und Wei-
terbildungstreffen abgedruckt.

Nicht unerwahnt soll bleiben, dass
John Graham den Anglophonen Tag
1995 mit aus der Taufe gehoben hat.
So bot sich hier ein guter Anlass, ihm
mit einer Flasche Wein durch ATICOM
fir seinen seit Jahrzehnten unermdidli-
chen Einsatz im Interesse der Uberset-
zer und Dolmetscher zu danken.

Im nachsten Jahr trifft ,man“ sich in
Wiesbaden wieder um Pfingsten herum
unter der Agide des BDU Hessen. Ganz
sicher ist dann das von Barbara Miiller-
Grant ausgearbeitete Programm fir
das anglophone Netzwerktreffen eine
Reise wert!

ATICOM wird librigens 2012 der Gastge-
ber; die Teilnahme wird dann fiir alle in
NRW wohnenden Kollegen sogar ,na-
heliegend” sein!

Susanne Goepfert
susanne.goepfert@t-online.de

PREISE & MARKT

Die Sprachenindustrie in der EU

Ergebnisse einer Studie im

Auftrag des Generaldirek-

torats fur Ubersetzungen
der Europaischen Union

Wie grol3 ist der europdische Markt der
Sprachenindustrie? Mit der Beantwor-

tung dieser Frage
beauftragte die
EU ein Londoner
Beratungsun-
ternehmen, das
eine sechsmona-
tige Studie zum




Thema durchfiihrte. Die Ergebnisse
wurden im August 2009 in einem 426
Seiten starken Bericht vorgestellt. Ob-
wohl die Daten sich zum Teil auf das
Jahr 2008 beziehen, gibt die Studie
auch Prognosen fir die Zukunft, die
die Wichtigkeit des europadischen Spra-
chenmarktes auch fir die kommenden
Jahre darstellen.

8,4 Mrd. Euro pro Jahr

Auf einen Gesamtumsatz von 8,4 Mrd.
Euro pro Jahr beziffert die Studie den
Markt der Sprachen in den Landern der
Europaischen Union im Jahr 2008. Die-
ser Markt wird definiert als Gesamtheit
der Sparten Ubersetzen, Dolmetschen,
Software-Lokalisierung und Website-
Globalisierung, Entwicklung von Tech-
nologien fir die genannten Bereiche,
Sprachenunterricht und Beratung in
(Fremd-)Sprachenthemen sowie die
Organisation internationaler Konfe-
renzen mit multilingualen Anforderun-
gen. Alle diese Bereiche werden auch
als Teile von Unternehmensaktivitaten
betrachtet, also z. B. unternehmensin-
terne Ubersetzungsdienste.

Uberproportionales Wachstum

Ein jahrliches Wachstum der europai-
schen Sprachenindustrie von mindes-
tens 10 % erwartet die Studie fir die
kommenden Jahre, resultierend in ei-
nem Gesamtumsatz im Jahr 2015 von
ca. 16,5 Mrd. Euro. Wie die Zahlen ge-
zeigt haben, sind die Umsatze der Spra-

chenindustrie im Zuge der Wirtschafts-
und  Finanzkrise  vergleichsweise
geringer zuriickgegangen als in ande-
ren Wirtschaftssektoren. Eine Fortset-
zung dieses Trends wird erwartet. Die
Studie konnte allerdings, zum Teil
aufgrund fehlender Daten, keine An-
gaben zum Anteil der Sprachenindus-
trie an der Gesamtwirtschaftsleistung
der EU machen. Weitere Studien und
umfangreiche Datenerhebung
werden empfohlen, um die Zahlen der
Mitgliedslander verlasslicher und ver-
gleichbarer zu machen.

eine

Sprachen entscheiden iiber Top oder Flop
»Zurzeit wird die Wichtigkeit der mul-
tilingualen Kompetenz unterschatzt”,
sagt die Studie und fordert fiir die Zu-
kunft eine systematische Analyse die-
ses Wirtschaftssektors. So werde das
Scheitern von Unternehmensnieder-
lassungen in anderen Landern meist
auf generelle Managementschwachen
geschoben, aber selten auf sprachli-
che Madngel. Bei der Vorbereitung von
Expansionen ins Ausland spielten die
Personalbeschaffung, die Wahl des
richtigen Ortes und die Ausstattung
der Geschaftsraume eine groRe Rolle,
Sprachthemen jedoch nicht. Man diirfe
aber den Nachteil nicht unterschatzen,
den eine nicht angemessene Prasenta-
tion des Unternehmens und seiner Pro-
dukte auf einem Markt hat, auf dem
man gegen einheimische Mitbewerber
antritt. Die schlechte Qualitat von Tex-



ten der Produkt- oder Firmeninformati-
on wird von der Offentlichkeit auf das
Unternehmen und das Produkt Uber-
tragen. Die einfache Wahrnehmung
lautet: schlechte Texte gleich schlech-
tes Produkt. Die schlichte Lokalisierung
einer Website in die Sprache des Ziel-
landes reiche einfach nicht aus. Dieser
Fehleinschatzung unterliegen
Ansicht der Autoren vor allem kleine-
re und mittlere Unternehmen mit be-
grenzten Budgets.

nach

Konsolidierung und unfairer
Wettbewerb

Neben den reinen Geschaftszahlen
gibt die Studie einen Uberblick ber
die Situation auf dem Sprachenmarkt.
Besonders im Bereich Ubersetzen und
Dolmetschen ist der Markt stark auf
kleine und kleinste Anbieter verteilt.
Bis zu 50 % der Ubersetzungs- und Dol-
metschanbieter sind Freelancer, so das
Ergebnis einer Umfrage unter 700 An-
bietern.

Damit ist dieser Wirtschaftssektor ei-
ner der am starksten fragmentierten
Bereiche in der Welt. 43 % der befragten
Anbieter beschaftigen gar keine Ange-
stellten, nur 21 % der Unternehmen be-
schaftigen mehr als 10 Mitarbeiter.

Die Konsolidierung der Anbieter schrei-
tet allerdings schnell voran. Um Markt-
anteile zu gewinnen, schlieRen sich
groflere Unternehmen zusammen oder
kaufen Wettbewerber auf. Der Anteil
der Freelancer-Umsatze im Ubersetzer-

und Dolmetschermarkt wird bis 2016
voraussichtlich von ca. 75 % auf 60 %
Marktanteil fallen.

Die 15 gréRten Anbieter von Uber-
setzungs- und Dolmetschdienstleis-
tungen erzielen 50 % des weltweiten
Branchenumsatzes. Dabei
die groBen Unternehmen durch Aufga-
benteilung eine vergleichsweise hohe
Produktivitdat und Effizienz, mit der
Freelancer meist nicht mithalten kon-
nen. Fir sie wird die Luft diinner, zumal
Kunden mit einem Bedarf an Dienst-
leistungen in mehreren Sprachen gern
einen Anbieter wahlen, der alle ge-
wiinschten Sprachen aus einer Hand
anbietet. So werden immer weniger
immer groBere Unternehmen den
Markt dominieren mit einer wachsen-
den Prasenz in Osteuropa. Dieser Trend
wird sich in den nachsten Jahren fort-
setzen.

erreichen

Schlechte Qualitat kann man

tiberall haben

Aufgrund der geringen Einstiegs-
barrieren in Ubersetzer- und Dol-
metschberufen hat sich die Konkur-



renzsituation dramatisch verscharft.
Die niedrige Einstiegsschwelle fuhrt
dazu, dass wenig oder minder qualifi-
zierte Anbieter in den Markt drangen,
der unter einem quantitativen Uber-
angebot leidet. Hoch qualifizierte oder
spezialisierte Ubersetzer und Dolmet-
scher sind jedoch weiterhin gesucht,
aber nicht in ausreichender Anzahl auf
dem Markt verfiligbar.

Der reine Verdrangungswettbewerb
an der unteren Qualitatsschwelle und
im Mittelfeld wird hart und oft unfair
betrieben. Dies fiihrt zu sinkenden Prei-
sen. Ubersetzungs- und Dolmetsch-
preise unterliegen offenbar kaum oder
wenig der Inflation. Preisdruck entsteht
innerhalb der EU durch Anbieter aus
osteuropaischen  Nicht-Euro-Landern
wie Bulgarien, Tschechien, Estland,
Ungarn, Lettland, Litauen, Polen und
Rumanien (Stand: 2008). Diese Lander
mit eher schwachen Wahrungen nut-
zen Wechselkursvorteile sowie niedri-
ge Lohne fiir eine dauerhaft niedrige
Preisgestaltung.

Norm hebt nicht die Qualitat

Viele Anbieter haben die neue Norm
EN 15038 eingefiihrt und wenden sie
an. In etlichen Interviews wird jedoch
beklagt, dass die Norm die Qualitat ei-
ner Ubersetzung weder anzeigt noch
beeinflusst. Wo Kosten gesenkt wer-
den miissen, ist die Ubersetzungsquali-
tat oft schlecht. Die schlichte Tatsache,
dass diese Ubersetzung Gegenstand

einer vorgeschriebenen Korrektur wird,
hebt noch lange nicht die Qualitat.
Im Gegenteil. So kann eine schlechte
Uberarbeitung die Qualitat einer Uber-
setzung erheblich verschlechtern. Gute
Korrektoren lehnen es ab, schlechte
Texte zu korrigieren, daher dreht sich
die Spirale oft eher nach unten. Eine
Uberarbeitung der Norm EN 15038
scheint daher nétig.

Die wichtigsten Sprachen

Etliche Hundert Sprachen und Dialekte
werden innerhalb der Vereinten Nati-
onen gesprochen, aber nur 60 davon
werden regelmaRig Ubersetzt. Dabei
nimmt die Wichtigkeit der asiatischen
Sprachen stark zu. Von 684 befragten
Unternehmen gaben 166 an, Uber-
setzungen in oder aus asiatischen Spra-
chen anzubieten.

Die wichtigste Sprache bleibt jedoch
vorerst Englisch als Ziel- und Quell-
sprache. Danach folgen Deutsch, Fran-
zosisch und Spanisch. Besondere Zu-
wachse werden in diesen sowie drei
weiteren Sprachen erwartet, die zu den
sogenannten Internet-Hyper-Langua-
ges gehoren: Italienisch, Japanisch und
Chinesisch.

Auch im Bereich der literarischen Uber-
setzungen bleibt Englisch als Quellspra-
che fiihrend. Im Jahr 2009 stammten
63 % aller literarischen Ubersetzungen
aus dem Englischen,12 % aus dem Fran-
zosischen und 11 % aus dem Deutschen.



Konferenz- und Telefondolmetscher
Der europdische Markt der Konferenz-
dolmetscher wird auf einen Jahres-
umsatz von 420 Mio. Euro geschatzt,
wobei verlassliche Zahlen fehlen. Die
Hauptsprachen sind wieder Englisch,
Franzosisch, Spanisch, Deutsch, Italie-
nisch. Verlassliche Informationen tber
dieses spezielle Marktsegment sind al-
lerdings aus offiziellen Statistiken nicht
zu erhalten.

Telefondolmetscher arbeiten beson-
ders oft fiir Behorden, die viel Kunden-
kontakt zu Immigranten haben. Zahlen
fir GroBbritannien schatzen, dass im
Jahr 2006 mehr als 2 Mio. Menschen
in GB zuhause nicht Englisch sprachen
und Kommunikationshilfe benotigten.
Diese Zahl ist seitdem vermutlich ge-
stiegen.

Der weltweite Umsatz fiir Telefondol-
metscher lag im Jahr 2007 umgerech-
net bei 476 Mio. Euro, davon wurden
70 % in den USA erwirtschaftet. Von
den restlichen 30 % ging vermutlich die
Halfte des Umsatzes, also 71 Mio. Euro,
in die Europaische Union.

Das Wachstum des Telefondolmetsch-
marktes wird mit knapp unter 15 %
pro Jahr erwartet, was im Jahr 2012 zu
einem Umsatz von 816 Mio. Euro welt-
weit fuhren diirfte. Ob das Wachstum
ahnlich weitergeht, hangt von der Ent-
wicklung alternativer Angebote wie
Video-Dolmetschen, maschinelle Uber-
setzung oder computerunterstiitztes
Dolmetschen ab.

Untertitelung und Synchronisation

Der Umsatz dieses Marktsegments
wird flr das Jahr 2006 auf ca. 420 Mio.
Euro geschatzt, wobei die Branche sich
in mehrere Sektoren aufteilen lasst.
Kino und Fernsehen sind zu unterschei-
den ebenso wie Untertitelung und
Synchronisation. Die einzelnen euro-
paischen Lander haben deutlich unter-
schiedliche Vorlieben und Prioritaten.
So synchronisieren z. B. nur Deutsch-
land, Frankreich, Italien und Spanien
die Kinofilme, aber auch Osterreich,
Ungarn, Tschechien, die Slowakei und
das franzdsischsprachige Belgien syn-
chronisieren Fernsehsendungen. Un-
tertitel sind besonders in skandinavi-
schen Landern gefragt, die Technik des
Voiceover (Ubersprechen der weiter
horbaren Tonspur durch einen einzigen
Sprecher) wird besonders in osteuropa-
ischen Landern favorisiert.

Die Branche ist zersplittert und leidet
unter einem geringen Ansehen in der
Offentlichkeit sowie in Berufsverbin-
den. Die Bezahlung ist schlecht, wes-
halbviele Auftrage an Anbieter in Asien
gehen, deren Qualitat nicht zufrieden-
stellend ist. Auch leidet die Branche un-
ter illegalen Filmdownloads, unter pri-
vaten Untertitelborsen im Internet und
unter der Urheberrechtsdebatte, die
Autoren von Ubersetzungen (auch Un-
tertitel) Urheberrechte zugesteht, die
in der Branche aber nicht tiblich sind.
Eine Regulierung auf europdischem Ni-
veau zur rechtlichen Lage und zur Qua-



litatssicherung wird von den Autoren
der Studie vehement gefordert.

Die Europaische Union als Mega-Kunde
Im Jahr 2007 produzierte bzw. beauf-
tragte die Europdische Kommission
1,8 Millionen Seiten lbersetzten Text.
23,8 % davon stammen von Freiberuf-
lern, 72 % der Texte wurden aus dem
Englischen in eine andere Sprache
Ubersetzt, 12 % aus dem Franzosischen
und nur 3 % aus dem Deutschen.

Das Ubersetzungscenter fiir die Gre-
mien der EU libersetzte 2007 Uber
730. 000 Seiten, das Budget fiir exter-
ne Vergabe lag bei 13,4 Mio. Euro. Das
Europdische Parlament beschaftigt 430
angestellte Dolmetscher und kann auf
2.500 selbststandige Konferenzdol-
metscher zurilickgreifen. Der Europa-
ische Gerichtshof beschaftigt 70 Dol-
metscher, die Europdische Kommission
sogar 500. Weitere 2.700 sind als freie
Mitarbeiter akkreditiert.

Wichtiger Marktanteil weltweit

Die Europaische Union hatte im Jahr
2008 einen grolen Anteil an den
weltweiten Umsatzen im Bereich der
(Fremd-)Sprachen  Dienstleistungen.
Dieser Bereich ist fiir die europaische
Wirtschaft ein wichtiger Einkommens-
faktor und bedeutet auch fiir die Zu-
kunft ein groRes Potenzial. Die Wachs-
tumsraten in der Sprachenindustrie
sind die hochsten im Vergleich mit an-
deren Wirtschaftsbereichen der EU.

Um diesen Wirtschaftssektor besser zu
verstehen, zu unterstiitzen und auszu-
bauen sind verlassliche Daten unver-
zichtbar. Die Autoren der Studie regen
daher an, alle europadischen Lander zur
Erhebung aller relevanten Marktdaten
zu verpflichten und die Studie in regel-
mafigen Abstanden zu wiederholen.

Die europaischen Lander im Vergleich
Obwohl die Datenlage von Land zu
Land extrem unterschiedlich und ins-
gesamt eher diinn war, haben die Au-
toren anhand der verfiigbaren Zahlen
und aufgrund von Schatzungen eine
Ubersicht tber die Marktlage im euro-
paischen Vergleich erstellt. Auffallig ist
die Tatsache, dass der groRte Umsatz
fur Ubersetzen und Dolmetschen auf
Nationalstaatenebene mit 879 Mio.
Euro in Italien erwirtschaftet wird, ge-
folgt von Frankreich (680 Mio.) und
Deutschland (631 Mio.). Schon weit ab-
geschlagen rangieren dahinter Spanien
(388 Mio.), das Vereinigte Konigreich
(362 Mio.) und Belgien (314 Mio.).
Leider gibt die Studie keine Erklarung
fir diese Rangfolge oder schliisselt auf,
ob diese Umsatze eher im Bereich Soft-
ware-Lokalisierung, Konferenzdolmet-
schen, Filmsynchronisation, Sprachun-
terricht oder in sonstigen Bereichen
erwirtschaftet werden. Stattdessen
zweifeln die Autoren die Zahlen selbst
an und verweisen auf eine immanente
Schwache der Studie: Die europdischen
Lander erheben selbst praktisch kei-



ne zuverlassigen Zahlen fiir die Spra-
chenindustrie, viele Angaben stammen
daher von Berufsverbanden oder sind
einfach geschatzt. Bei den deutschen
Zahlen steht zu befiirchten, dass das
Bundesamt fiir Statistik einen in der
Studie grundsatzlich eingeschlossenen
Bereich eventuell vollkommen ausge-
klammert hat und daher die geringe-
ren Werte zustande kommen im Ver-
gleich zu Italien.

Folgerungen und Forderungen

Mit der fortschreitenden Globalisie-
rung der Wirtschaft und Kultur wird
die Beherrschung mehrerer Sprachen
wichtiger. Das ist die einfachste Fest-
stellung aus der Studie liber die Spra-
chenindustrie der Europaischen Union.
Zu diesem Zweck ist eine moglichst
friihe Férderung der Sprachkompetenz
wiinschenswert, da das Erlernen von
Fremdsprachen mit fortschreitendem
Alter schwieriger wird. Die Professio-
nalisierung im Bereich der Sprachen-
dienstleistungen muss vorangetrieben
werden, die Berufsbildungsinstitutio-
nen werden von den Autoren der Stu-
die aufgefordert, bessere, spezialisier-
tere Ausbildungsgange zu konzipieren,
um den Bedarf nach Qualitdt in der
Sprachenindustrie zu befriedigen. Zur
Attraktivitat des Berufsbildes gehort
allerdings auch eine entsprechen-
de Entlohnung und Akzeptanz einer
professionellen Qualifikation in der
Offentlichkeit. Nicht jeder, der in der

Schule einmal eine Sprache gelernt hat,
ist deshalb gleich ein guter Ubersetzer
oder Dolmetscher.

Die Quantitat der Anbieter hingegen
sollte sinken. Die Festlegung von Ein-
stiegsvoraussetzungen wird daher auf
europdischer Ebene gewiinscht. Die-
se Begrenzung von Mitbewerbern auf
dem Markt wiirde sowohl der Preisge-
staltung als auch der Qualitdt insge-
samt zugutekommen.

Fir die Zukunft ware zu wiinschen,
dass die Datenerhebung europaweit
vereinheitlicht und auf den Themen-
bereich Sprachenindustrie fokussiert
wiirde. Heute lasst sich nicht feststel-
len, welche Umsatze in diesem Sektor
tatsachlich getatigt, wie viele Men-
schen tatsachlich beschaftigt und wel-
che Wachstumsraten wirklich erreicht
werden. Primdr- und Sekundardaten
aus nationalen und europdischen Sta-
tistiken, aus Fragebogen und aus In-
formationen von Berufsverbanden
wurden von den Autoren gesichtet,
bewertet, verglichen und interpretiert.
Die Schatzungen sind eher konservativ
gehalten. Eine belastbare Datenbasis
konnte als Grundlage fiir die notwen-
dige Erarbeitung von neuen Normen,
Regeln und einer angemessenen For-
derung dienen. Die Autoren regen an,
entsprechende Folgestudien in regel-

mafigen Abstanden zu wiederholen.
(apr)



PREISE & MARKT

Kommentar zur Studie iiber die Sprachenindustrie in der EU

Sechs Monate haben Experten einer
spezialisierten Beratungsgesellschaft
Daten aus allen 27 EU-Mitgliedslan-
dern gesammelt, um erstmals einen
Uberblick iber die Sprachenindustrie
in der Europdischen Union zu erhalten.
Man konnte sich fragen, weshalb diese
Studie so spat kommt in einer Gemein-
schaft, die 23 offizielle Mitgliedsspra-
chen hat und deren Sprachenindustrie
daher mit groBer Wahrscheinlichkeit
einen nicht unerheblichen Anteil an
der Wirtschaftsleistung darstellt.

Aber nun gibt es die Studie und sie hat
einige wichtige Ergebnisse hervorge-
bracht. Niedrige Einstiegsbarrieren fiir
Anbieter auf dem Markt schaden der
Qualitat. Auch niedrige Preise schaden
der Qualitit. Eine schlechte Uberset-
zung oder, passender ausgedriickt, ein
sprachlich und inhaltlich nicht ange-
messener Marktauftritt, schadet dem
Kunden.

Die Ergebnisse sind weder uberra-
schend, noch sind sie neu. Zudem ba-
sieren sie auf einer denkbar schlechten
Datenlage, wie die Autoren der Studie
immer wieder betonen. Trotzdem sind
sie immens wichtig, denn sie bestati-

gen endlich schwarz auf weil, was die
Profis unter den Sprachmittlern im-
mer schon wussten: Qualitat hat ihren
Preis. Nicht nur in Euro und Cent, son-
dern auch in Information, die der Kun-
de bereitstellen muss. Sie fordert vom
Kunden ein gewisses Maf3 an Flexibili-
tat, da jeder Markt neben der Sprache
weitere Eigenheiten hat, die es zu be-
ricksichtigen gilt. Und Qualitat erfor-
dert eine verniinftige (Aus-)Bildung.

Globalisierung bedeutet nicht, dass
jeder ein bisschen Englisch kann. Glo-
balisierung bedeutet, dass verniinftig
eingekaufte, professionell erbrachte
Sprachdienstleistungen der Schlissel
zum Erfolg auf dem Weltmarkt sind.
Und sie sind ein immenser Wirtschafts-
faktor innerhalb der Europdischen Uni-
on.Sagenhafte 43 % Marktanteil an der
Sprachenindustrie weltweit haben die
Lander der EU. Es ist an der Zeit, dass
diese Bedeutung anerkannt wird. Dass
die Ausbildungs- und Berufsbedingun-
gen gefordert und verbessert werden.
Die Studie bietet, trotz all ihrer Schwa-
chen, eine wissenschaftlich fundierte
Grundlage fur samtliche Forderungen
in diese Richtung. Das ist ihr Verdienst,
den es zu nutzen gilt.

(apr)



PREISE & MARKT

Pladoyer fir mehr Selbstbewusstsein oder ,,Wie
sage ich es meinem Kunden?*

Die Studie der EU bringt es an den Tag:
Es mangelt an Anbietern von Sprach-
dienstleistungen, die hoch spezialisiert
sind und hochsten Qualitatsansprii-
chen genligen. Zur gleichen Zeit sehen
sich auch qualifizierte Ubersetzer und
Dolmetscher
oder tatsachlichen Preisdruck ausge-
setzt. Wie passt das zusammen?

einem vermeintlichen

Gehen wir einmal von einem Fachiiber-
setzer — nennen wir ihn Max Muster-
mann - aus. Er Ubersetzt in einigen we-
nigen Fachgebieten, in denen er Uber
gutes Hintergrundwissen verfiigt. Die
Qualitat seiner Ubersetzungen ist in
der Regel gut. Diese Situation wird auf
viele ATICOM-Mitglieder zutreffen.

Argumentation Nutzen - Preis

Warum lasst sich Max Mustermann von
der Preisentwicklung so beeindrucken,
dass er dabei mitspielt? Hat er selbst
nicht genug Respekt vor seiner Arbeit,
so dass es ihm schwerfillt, ein ange-
messenes Honorar zu verlangen? Es
gibt durchaus Anbieter, die ausschlieB-
lich Gber den Preis argumentieren kon-
nen — weil sie auf dem Qualitatsmarkt
schlicht nicht mithalten kénnen. Dies

trifft auf unseren Max Mustermann
aber nicht zu. Vielleicht ist Max Mus-
termann selbst nicht bewusst, welchen
Mehrwert er fiir seine Kunden schafft.
Max Mustermanns Kunde mochte sich
zum Beispiel einen neuen Markt er-
schlieRen — und der richtige Ton in der
Zielsprache kann ihm dabei Tiir und Tor
offnen, genauso wie eine fehlerhafte
oder ungeeignete Ubertragung, die
zwar inhaltlich richtig ist, aber einige
ungewollte negative Konnotationen
enthdlt, ihm diese zuschlagen kann.
Wenn dieser Mehrwert und der Nut-
zen fiir den Kunden Max Mustermann
selbst nicht klar sind — wie soll er diese
dann anderen vermitteln?

So wurde an einem Freitagmittag im
April 2010 in einem Xing-Forum ein
Ubersetzungsauftrag ausgeschrieben:
Eine Imagebroschiire aus der Medi-
enbranche mit ca. 400 Wortern sollte
Ubers Wochenende libersetzt werden.
Daraufhin meldete sich eine Ingeni-
eurin (!), die fiir eine ,fachsprachliche
Ubersetzung“ 0,65 Euro fiir eine (nicht
naher definierte) Normzeile berechnen
wiirde. In der folgenden Diskussion
wurde lediglich darauf verwiesen, dass
der Preis zu gering sei. Ein Kollege ver-



wies kurz auf das Muttersprachlerprin-
zip und meinte, dass 1,30 Euro/Zeile
angemessen sei. Dass der Ubersetzer
am Wochenende arbeiten wiirde, blieb
dabei vollig auRen vor. Kein Wort darii-
ber, dass mit einer IMAGEBROSCHURE
ein gewisses — oh Wunder - positives
Image vermittelt werden soll, mit der
der Anfragende einen Werbeeffekt
erreichen und auch vermutlich einen
gewissen Qualitatsanspruch seiner ei-
genen Arbeit unterstreichen mochte.
Mit der Ubersetzung sollte ein neuer
Kundenstamm erschlossen werden.
Entsprechend qualitativ hochwertig
und idiomatisch angemessen und zu-
gleich ansprechend muss der fremd-
sprachliche Text sein. Warum wird die-
ses Ziel des Kunden nicht aufgezeigt
und dem Kunden kurz dargelegt, wie
der Ubersetzer dieses Ziel zu erreichen
gedenkt? Dies ist nur eine kurze und
auf die Schnelle analysierte Moment-
aufnahme, dennoch ist sie meines Er-
achtens charakteristisch und macht ei-
nes deutlich: Die Argumentation wird
ausschlieRlich lber den Preis gefiihrt.
Meiner Ansicht nach ist dies fiir unsere
Branche und ihr Ansehen in der Offent-
lichkeit eher kontraproduktiv.

Kurz: Nur wenn der Kunde den Nutzen
sieht, kann er erkennen, dass es in sei-
nem eigenen Interesse ist, mehr Geld
auszugeben, und den Ubersetzer nicht
einfach nur nach dem Preis auszuwah-
len.

Der Ubersetzer — das untergebutterte
Wesen?

Immer wieder wird deutlich, dass
Ubersetzer ihren Kunden gegeniiber
zu unterwiirfig auftreten. So tun sich
manche Ubersetzer schwer damit, ihre
Kunden an ausstehende, aber fillige
Zahlungen zu erinnern, manche haben
gar Angst, dass der Kunde sich auf-
grund einer ja durchaus berechtigten
Zahlungserinnerung einen anderen
Anbieter sucht. Seriose Kunden sehen
Zahlungserinnerungen aber professi-
onell — und wer méchte schon unseri-
0se Kunden haben? Das Gleiche trifft
auch auf die Situation zu, dass manche
Ubersetzer Abstand von Vorvertragen
nehmen, etwa fiir Ubersetzungen, die
fir die Zukunft avisiert wurden und fiir
die sich der Ubersetzer Kapazititen frei
halt. Wird der Auftrag kurzfristig abge-
blasen, hat der Ubersetzer das Nachse-
hen. Stornogebiihren sind in der freien
Wirtschaft jedoch gang und gabe. Wa-
rum also nicht in unserer Branche? Im-
mer wieder duBern Anbieter die Furcht,
dass ihr Kunde sich dann von ihnen ab-
wenden koénnte.

Ebenso liberrascht es, dass sich man-
che Ubersetzer nur zu bereitwillig du-
biosen Einkaufsbedingungen diverser
Online-Ubersetzungsagenturen  un-
terwerfen. Da soll sich der Ubersetzer
beispielsweise verpflichten, samtliche
Unterlagen zu der getatigten Uber-
setzung, inkl. der angefertigten Uber-



setzung selbst, nach Abschluss seiner
Arbeit vollstandig zu l6schen. Selbst
wenn solche Klauseln wahrscheinlich
unglltig sind, zeigen sie doch, wes
Geistes Kind die fuhrenden Kopfe die-
ser Agentur sind. Lesen die Ubersetzer
also diese AGB nicht oder sind sie wirk-
lich so verzweifelt auf diese Auftrage
angewiesen?

Diese Beobachtungen werfen die Fra-
ge auf: Mangelt es den Sprachmitt-
lern schlicht und einfach an Selbstbe-
wusstsein? Ohne dieses ist es in der Tat
schwer, sich entsprechend zu vermark-
ten und durch Herausstellung der eige-
nen Kompetenzen und des Nutzens der
eigenen Arbeit fiir den Kunden diesen
auf Augenhohe zu begegnen und sich
als Geschaftspartner seiner Kunden zu
begreifen. Ein Geschaftspartner ist kein
Bittsteller und auch nicht beliebig aus-
tauschbar.

Konzentration auf eigene Starken

Vielleicht sollte unser Max Muster-
mann sich vor Augen fiihren, dass es
Anbieter gibt, deren Qualitat deutlich
unter seiner liegt und sie deswegen auf
dem Billigmarkt tatig sind. Nun sollte
er das zwar nicht komplett ausblenden
— aber er sollte sich keinesfalls von den
Dumpinganbietern beeindrucken las-
sen. Es bringt schlicht nichts, sich tber
die vermeintlich geizigen Kunden, die
Dumpinganbieter oder das schlechte

Image unseres Berufes aufzuregen.
Max Mustermann tut sich einen viel
groBeren Gefallen, wenn er sich zum
einen auf sich und seine Kompetenzen
besinnt: Was sind seine individuellen
Kompetenzen, und wie kann er diese
ins rechte Licht riicken, damit die Kun-
den ihn nicht mehr als beliebig aus-
tauschbaren Dienstleister ansehen und
bereit sind, ihm fiir seine gute Arbeit ei-
nen angemessenen Preis zu zahlen?

Orientierung an den gut verdienenden
Kollegen

Zum Anderen sollte er sich bei den gut
verdienenden Kollegen umschauen
und sich an ihnen orientieren: Welche
seiner Kollegen erzielen gute Honora-
re? Wie schaffen diese Kollegen das?
Kann Max Mustermann etwas von
diesen Kollegen lernen? Lasst sich et-
was davon auf ihn tibertragen? Danach
kann Max Mustermann versuchen, die-
se Erkenntnisse umzusetzen. Machen
wir uns aber nichts vor: Gerade Kolle-
gen, die zugleich Wettbewerber sind,
weil sich Sprachrichtungen und Fach-
gebiete uberschneiden, werden sich
lieber bedeckt halten und ihre Strategi-
en fiir sich behalten. Doch davon sollte
sich Max Mustermann nicht entmuti-
gen lassen.

Max Mustermann ist sich nun also be-
wusst geworden, was er kann und wo-
durch sich seine Arbeit von der seiner



Mitbewerber abhebt. Nun sollte er dies
noch den Kunden vermitteln — damit
diese auch tatsachlich ihn beauftragen,
auch wenn sein Kostenvoranschlag ho-
her ausfallt als der der Konkurrenz. Das
fangt zum Beispiel mit einem aussa-
gekraftigen Profil oder Internetauftritt
an. Im unmittelbaren Kundenkontakt
ist gezieltes Nachfragen beim Kunden
nach Sinn und Zweck der Uberset-
zung vor der Angebotserstellung ein
erster Schritt. Ein fur den Laien nach-
vollziehbares Angebot, in dem sich der

Leistungsumfang von etwaigen Ver-
gleichsangeboten positiv abhebt, kann
ein weiterer Pluspunkt sein.

Liebe Kollegen, machen wir uns nicht
kleiner als wir sind. Wir tragen mal3-
geblich zur internationalen Verstandi-
gung bei. Ohne uns steckte die Globa-
lisierung noch in den Kinderschuhen.
Zeigt mehr Selbstbewusstsein!

Bettina Behrendt
behrendt@jurislation.de

PREISE & MARKT

Preisdumping: Droht kniepigen Kunden Knast?

So schlimm wird es wohl nicht werden,
aber die Rechtsauffassung des Landge-
richts Magdeburg hallt trotzdem wie
ein Donnerschlag durchs Land: Wer
Dumping-Léhne zahlt, begeht eine
Straftat.

Bisher wurde die Unterschreitung all-
gemeinverbindlicher Mindestlohne als
Ordnungswidrigkeit gesehen - 3hn-
lich wie Falschparken. Nun bekommt
der Tatbestand einen ganz anderen
Stellenwert. Wer Arbeitnehmern ange-
messenen Lohn vorenthalt, macht sich
schuldig: Vorenthalten und Veruntreu-
ung von Arbeitslohn fiihren, sofern sie

vom Gericht als solche verurteilt wer-
den, zu einer Vorstrafe.

Durch die erstmalige Einordnung
von Dumpinglohnen in die Reihe der
Straftatbestande setzt Richterin Clau-
dia Methling ein Zeichen. ,Egal wie
man es betrachtet: Ein Stundenlohn
von einem Euro ist als sittenwidrig
anzusehen.” Interessant, dass beide
Vorinstanzen in den Jahren 2008 und
2009 das noch anders gesehen hatten.

Das Urteil wird von Gerichten, Staats-
anwalten und Gewerkschaften als sehr
bedeutend angesehen, nimmt doch




die Unterschreitung von allgemeinver-
bindlichen Mindestlohnen dramatisch
zu. Ein weiterer Anstieg dieser Praxis
wird erwartet, sobald die Arbeitnehmer
ausden osteuropdischen EU-Landernin
vollem Umfang auf dem europaischen
Arbeitsmarkt tatig werden diirfen.

Auch Dumpinghonorare strafbar?

Fur Selbststandige stellt sich nun die
Frage, ob auch die Zahlung sittenwid-
riger Dumpinghonorare einen Straftat-
bestand darstellt. Dann diirften einige
bundesdeutsche Behordenleiter dem-
nachst als vorbestraft gelten. Entgegen
denVorgaben des JVEG (Gesetz iiber die
Vergiitung von Sachverstandigen, Dol-
metscherinnen, Dolmetschern, Uber-
setzerinnen und Ubersetzern sowie die
Entschadigung von ehrenamtlichen
Richterinnen, ehrenamtlichen Richtern,
Zeuginnen, Zeugen und Dritten) be-
auftragen sie Dolmetschleistungen fur
280 Euro pro Tag und Ubersetzungs-
leistungen von 0,45 Euro pro Zeile. Das
JVEG hingegen gibt die entsprechen-
den Honorare mit mindestens 400
Euro pro Tag bzw. 1,25 — 4 Euro pro Zeile
an. Mitteilungen unserer Mitglieder,
die von ,Kolleginnen und Kollegen*
mit derartigen Honoraren unterboten
werden, haufen sich in letzter Zeit.
Offenbar gibt es aber in deutschen Be-
horden wenig Problembewusstsein.
Selbst die Aussage ,,Stellen Sie uns Ihre
Rechnung - aber ohne Mehrwertsteuer,
die bezahlen wir sowieso nicht“ kam

bereits von einem aus Steuermitteln
bezahlten 6ffentlich Beschaftigten.

Beklagenswert ist die Tatsache, dass es
genligend Anbieter auf dem Markt gibt,
die selbst Dumpingpreise anbieten und
die Spirale auf diese Weise weiter nach
unten treiben. Eine Anfrage per E-Mail
an diverse Ubersetzungsbiiros, in der
eine GmbH nach Ubersetzern bundes-
polizeilicher Formulare suchte, zeigt
das Ausmal des Preiskampfes. Fiir 0,65
Euro pro Zeile sollten Formulare uber-
setzt, gelayoutet und die Korrekturab-
ziige gepriift werden. An dieser Stelle
sei nochmals auf den Mindestpreis von
1,25 Euro pro Zeile aus dem JVEG ver-
wiesen.

Ist es nun realistisch zu hoffen, dass
demnachst eine Klagewelle durch das
Land rollt und reihenweise Kunden zu
verurteilten Straftatern werden? Si-
cher. Das Urteil des Landgerichts Mag-
deburg ist noch nicht rechtskraftig und
die dort vertretene Rechtsauffassung
ist so aulRergewodhnlich, dass man
kaum glauben mag, dass das Urteil Be-
stand haben wird. Die Zukunft wird zei-
gen, wie die Gerichtsbarkeit - aber auch
wie wir selbst mit Dumpinghonoraren

umgehen.
(apr)



PREISE & MARKT

JVEG § 11 (1) - Honorar fiir Ubersetzungen

Das Honorar fiir eine Ubersetzung be-
tragt 1,25 Euro fir jeweils angefangene
55 Anschlage des schriftlichen Textes.
Ist die Ubersetzung, insbesondere we-
gen der Verwendung von Fachausdri-
cken oder wegen schwerer Lesbarkeit
des Textes, erheblich erschwert, erhoht
sich das Honorar auf 1,85 Euro, bei au-
Bergewohnlich schwierigen Texten
auf 4 Euro. MaBgebend fiir die An-
zahl der Anschlage ist der Text in der

Zielsprache; werden jedoch nur in der
Ausgangssprache lateinische Schrift-
zeichen verwendet, ist die Anzahl der
Anschlage des Textes in der Ausgangs-
sprache malgebend. Ware eine Zah-
lung der Anschlage mit unverhaltnis-
maRigem Aufwand verbunden, wird
deren Anzahl unter Beriicksichtigung
der durchschnittlichen Anzahl der An-
schlage je Zeile nach der Anzahl der
Zeilen bestimmt.

PREISE & MARKT

Bohmer: Dolmetscher fiir auslandische Patienten

als Kassenleistung

Integrations-Staatsministerin ~ Maria
Bohmer hat eine ,interkulturelle Off-
nung im Gesundheitswesen“ ange-
mahnt. Migranten mussten selbstver-
standlich den gleichen Zugang zu den
Angeboten des Gesundheitswesens
haben wie andere, sagte sie in Berlin.
Bei der Jahrestagung des Deutschen
Ethikrats verwies sie auf ,sprachliche
und kulturelle Hemmnisse®. Sie stiin-

den einer angemessenen Versorgung
im Wege. Dabei miisse es auch ,inter-
kulturell und medizinisch geschulte
Dolmetscher” geben.
zer wie Angehorige oder Pflegekrafte
reichten nicht. Zugleich mahnte sie
eine kontinuierliche Versorgung von
Menschen an, die illegal in Deutsch-
land leben.

Laienliberset-

(epd)



UBERSETZER/DOLMETSCHER ALS UNTERNEHMER

Informationspflichten im Internet und anderswo
Was Ubersetzer (nicht nur) bei lhren Homepages beachten miissen

Ausgehend vom Gedanken des Ver-
braucherschutzes bestehen zahlreiche
Informationspflichten, die von Frei-
beruflern und Gewerbetreibenden im
Rahmen ihres werbemaRigen Auftre-
tens beachtet werden missen. Die
hierfiir einschlagigen Rechtsgrundla-
gen decken verschiedene Aspekte des
offentlichen Auftrittes ab, was zur Fol-
ge hat, dass sie sich in ihren Inhalten
teilweise tUiberschneiden.

Aufgrund dieser Uberschneidungen
und nicht sehr anwenderfreundli-
cher Formulierungen sind die Vor-
schriften reichlich untbersichtlich,
was zu Rechtsunsicherheit fiihrt. Da
die (Nicht-) Beachtung der Informa-
tionspflichten dank gelegentlicher
Abmahntatigkeit unterbeschaftigter
Konkurrenten und Anwalte allerdings
ein gewisses Risiko birgt, ist es sinnvoll,
sich zumindest mit den Grundziigen
dieser Regelungen vertraut zu machen.

1. Allgemeine Informationspflichten
fiir Dienstleister

Seit dem 17. Mai 2010 gilt fur alle Un-
ternehmer, die Dienstleistungen anbie-

ten, die Dienstleistungs—Informations-
pflichten-Verordnung (DL-InfoV). Die
VO regelt, welche Informationen ein
Dienstleister Kunden zur Verfligung
stellen muss. Wichtig ist, dass diese In-
formationspflichten nicht auf Internet-
auftritte oder andere Formen der Wer-
bung bezogen sind, sondern fiir alle
Falle gelten, in denen Dienstleister mit
(potenziellen) Kunden zum Zwecke ei-
nes Vertragsabschlusses in Verbindung
treten. Ebenso ist zu beachten, dass die
Verordnung nicht nur im Geschaftsver-
kehr mit Verbrauchern, sondern auch
mit Unternehmen gilt.

Ubersetzer und Dolmetscher miissen

danach die folgenden Daten angeben:

« Name/Firma, Rechtsform

» Angaben zur Kontaktaufnahme: An-
schrift, Telefon, E-Mail oder Fax

- ggf. Registereintrag (Handels- oder
Partnerschaftsregister)

« sofern vorhanden: Umsatzsteuer-
Identnummer

« sofern vorhanden AGB, Gerichts-
stand-/Rechtswahlklauseln und An-
gaben zu Garantien

« wesentliche Merkmale der Dienst-
leistung

- ggf. Berufshaftpflichtversicherung



Zu einigen der anzugebenden Daten

im einzelnen:

+ Der Dienstleister muss seinen vol-
len Namen angeben, also Vor- und
Familiennamen, der Vorname darf
nicht abgekiirzt werden. Bei einer
Gesellschaft biirgerlichen Rechts
(GbR) sind die Namen aller Gesell-
schafter anzugeben. Weder Einzel-
personen noch eine GbR diirfen eine
Phantasiebezeichnung oder ,Pseu-
do-Firmierung® als Namen angeben.
Tritt als Dienstleister eine im Han-
delsregister eingetragene Gesell-
schaft oder ein Einzelkaufmann auf,
so ist die Firma anzugeben, wie sie
im Handelsregister eingetragen ist.

» Als Adresse muss eine sogenannte
ladungsfahige Anschrift angegeben
werden, also eine Strafenanschrift.
Die Angabe einer Postfachadresse
reicht nicht aus. AuBerdem miuissen
Angaben gemacht werden, die eine
schnelle Kontaktaufnahme ermogli-
chen, also eine Telefonnummer und
eine Mailadresse oder Faxnummer.

 Sofern der Dienstleister im Handels-
register eingetragen ist, sind Anga-
ben zu Registergericht und -num-
mer erforderlich

» Falls Allgemeine Geschaftsbedin-
gungen verwendet werden, mis-
sen diese zur Verfiigung gestellt
werden. Ebenso miissen eventuell
vorhandene Vertragsklauseln Uber
die Wahl des anwendbaren Rechts
oder des Gerichtsstandes genannt
werden. Allerdings bleibt offen, ob

es ausreicht, wenn diese, wie Ublich,
in den AGB enthalten sind.

» Soweit lber die gesetzlichen Ge-
wabhrleistungsregeln hinaus Garan-
tien eingeraumt werden, sind diese
anzugeben.

» Falls eine Berufshaftpflichtversi-
cherung besteht, muss der Dienst-
leistungserbringer Angaben hierzu
machen, insbesondere Namen und
Anschrift des Versicherers und den
raumlichen Geltungsbereich der
Versicherung. Dagegen werden kei-
ne Angaben zur Hohe der Versiche-
rung verlangt.

« Werden Preise im Vorhinein festge-
legt, beispielsweise in Form einer
Preisliste, miissen diese angegeben
werden.

Es miissen nur solche Angaben ge-
macht werden, zu denen auch tatsach-
lich Daten vorhanden sind. Negativer-
klarungen brauchen nicht abgegeben
zu werden. Das gilt fiir Angaben zu Re-
gistereintragen, Umsatzsteuer-ldent-
nummer, AGB, Gerichtsstandklauseln,
Garantien und der Berufshaftpflicht-
versicherung. Wenn der Dienst-
leister beispielsweise keine Allgemei-
nen Geschaftsbedingungen verwendet,
brauchen hierzu auch keine Angaben
gemacht zu werden. Ebenso wenig ist
z.B. anzufiihren, dass keine Berufshaft-
pflichtversicherung besteht. Ein wich-
tiger Punkt in diesem Zusammenhang
ist die Umsatzsteuer-ldentnummer:
Wenn man keine hat (und auch keine




benctigt, weil keine Geschafte mit dem
EU-Ausland getatigt werden), ist man
nicht verpflichtet, eine zu beantragen,
nur um sie angeben zu kénnen. Ebenso
wenig ist es erforderlich, statt der USt-
Identnummer die normale Steuernum-
mer anzugeben.

Desgleichen brauchen keine Angaben
zu einer Erlaubnisbehdrde gemacht
zu werden, die von der DL-InfoV bei er-
laubnispflichtigen Tatigkeiten verlangt
werden. Da die Tatigkeit als Ubersetzer
oder Dolmetscher keiner Erlaubnis be-
darf, sind hierzu auch keine Angaben
zu machen. In diesem Zusammenhang
ist es wichtig zu wissen, dass die o6f-
fentliche Bestellung oder allgemeine
Ermachtigung keine Erlaubnis in die-
sem Sinne ist. Denn sie ist keine Vo-
raussetzung, um als Ubersetzer oder
Dolmetscher tatig zu werden, sondern
regelt lediglich einen Teilbereich die-
ser Tatigkeit. Ebenso miissen keine
Angaben zu Berufsbezeichnung und
Kammer gemacht werden, die die VO
nur bei reglementierten Berufen, also
Rechtsanwalt, Arzt, Steuerberater, Ar-
chitekt und dergleichen verlangt.

Die genannten Informationen sind
in klarer und verstandlicher Form vor
Abschluss eines schriftlichen Vertra-
ges oder vor Erbringung einer Dienst-
leistung mitzuteilen. Dabei besteht ein
Wabhlrecht, wie dies erfolgen kann:

Die Informationen kénnen wahlweise

- dem Auftraggeber von sich aus mit-
geteilt werden (beispielsweise per
Post oder E-Mail oder im Rahmen
Uibermittelter Vertragsunterlagen),

« am Ort der Leistungserbringung
oder des Vertragsschlusses so vor-
gehalten werden, dass sie dem Auf-
traggeber leicht zuganglich sind
(beispielsweise durch Auslegen oder
Aushang in den Burordumen),

- dem Auftraggeber iiber eine an-
gegebene Adresse elektronisch
leicht zuganglich gemacht werden
(beispielsweise durch die Verof-
fentlichung der Informationen auf
den Internetseiten, sofern die ent-
sprechende Internetadresse dem
Auftraggeber entweder bekannt-
gemacht wird oder diese leicht auf-
findbar ist),

- in alle dem Auftraggeber zur Ver-
fligung gestellten ausfiihrlichen
Informationsunterlagen Uber die
angebotene Dienstleistung aufge-
nommen werden (beispielsweise in
Broschiiren oder Prospekten).

Dariiber hinaus stellt die DL-InfoV eine
Reihe von Vorgaben auf, welche An-
gaben dem Auftraggeber nur auf aus-
driickliche Anfrage zu machen sind.
Dabei handelt es sich um folgende In-
formationen:

« Angaben zu berufsrechtlichen Rege-
lungen (bei Anwélten, Arzten, Nota-
ren und dergleichen)



« Angaben zu den ausgelibten mul-
tidisziplindren Tatigkeiten und mit
anderen Personen bestehenden be-
ruflichen Gemeinschaften und, so-
weit erforderlich, zu MaRnahmen
zur Vermeidung von Interessenkon-
flikten

» Angaben zu vom Dienstleister aner-
kannten Verhaltenskodizes und de-
ren elektronische Verfligbarkeit

« Angaben zu aufergerichtlichen
Streitschlichtungsverfahren, insbe-
sondere Zugang und nahere Infor-
mationen Uber deren Voraussetzun-
gen

» Angaben zum Preis der Dienstleis-
tung, sofern er nicht im Vorhinein
festgelegt wurde, oder zu Einzelhei-
ten der Berechnung oder ein Kosten-
voranschlag

Bis auf den letzten Punkt diirften die-
se Informationen bei Ubersetzern und
Dolmetschern nur in den seltensten
Fallen einschlagig sein. Auch hier gilt:
Was nicht zutrifft, braucht nicht ange-
geben zu werden.

2. Informationspflichten im Internet

Neben den allgemeinen Informations-
pflichten, die fiir alle geschaftlichen Be-
reiche gelten, regelt das Telemedienge-
setz (TMG) die Informationspflichten,
die bei Webseiten einzuhalten sind.
Haufig werden auf Homepages falsch-
licherweise noch die Vorgangervor-
schriften, das Teledienstegesetz (TDG)

und der Mediendienste-Staatsvertrag
(MDStV) zitiert, die seit 2007 nicht
mehr gelten.

Soweit fur Ubersetzer und Dolmetscher
von Belang, missen Diensteanbieter
nach § 5 Abs.1TMG folgende Informati-
onen auf ihrer Homepage angeben:

« Name und Anschrift, bei juristischen
Personen zusatzlich die Rechtsform
und den Vertretungsberechtigten

- Angaben fir eine elektronische Kon-
taktaufnahme und unmittelbare
Kommunikation, insbesondere die
E-Mail-Adresse

« bei einer Eintragung im Handels-
register, Vereinsregister, Partner-
schaftsregister oder Genossen-
schaftsregister das Registergericht
und die entsprechende Register-
nummer

« sofern vorhanden, die Umsatzsteu-
eridentifikationsnummer oder Wirt-
schafts-ldentifikationsnummer

Die Informationspflichten entsprechen
also im Wesentlichen einer Reihe von
Pflichtangaben, die auch im Rahmen
der DL-InfoV gemacht werden miissen.
Mit der Angabe dieser Daten auf der
Homepage kommt man also insoweit
seiner Verpflichtung nach der DL-InfoV
bereits nach. Inhaltlich entsprechen
sich die einzelnen Pflichtangaben nach
TMG und DL-InfoV mit einer Ausnah-
me: Die Angabe einer Telefonnummer
ist nach TMG nicht erforderlich, wohl
aber sicherlich sinnvoll.



Werden bei Kapitalgesellschaften
(also insbesondere bei einer GmbH)
Angaben iliber das Kapital der Gesell-
schaft gemacht, miissen die Hohe des
Stammkapitals und eventuell ausste-
hende Einlagen angegeben werden.
Auch nach dem TMG sind Angaben zu
erlaubnispflichtigen Tatigkeiten vorge-
schrieben - hierzu gilt dasselbe wie zu
der DL-InfoV.

Auch im Rahmen des TMG gilt: Was es
nicht gibt, muss nicht angegeben wer-
den. Das ist insbesondere fir die Um-
satzsteuer-ldentnummer wichtig. Hier
sieht man es haufig, dass Anbieter, die
keine Identnummer haben, statt des-
sen ihre normale Steuernummer ange-
ben. Das sollte im Gegenteil besser un-
terbleiben, denn damit kann zu leicht
Missbrauch getrieben werden.

Die Angaben miissen leicht erkennbar,
unmittelbar erreichbar und standig
verfligbar sein. Das erfordert insbe-
sondere, dass das Impressum (,,Anbie-
terkennzeichnung® im Wortlaut des
Gesetzes) von jeder Seite des Interne-
tauftrittes mit einem Klick erreichbar
und der entsprechende Link ausrei-
chend erkennbar ist.

Das TMG stellt nicht nur Pflichten auf,
sondern gewahrt Homepagebetrei-
bern auch eine wichtige Haftungser-
leichterung, namlich fiir den Inhalt von
verlinkten Seiten. Die §§ 7 und 8 TMG
regeln, dass Anbieter nicht fir frem-

de Informationen verantwortlich sind,
wenn sie die Ubermittlung nicht veran-
lasst,den Adressaten der Uibermittelten
Informationen nicht ausgewahlt und
die Ubermittelten Informationen nicht
ausgewahlt oder verdandert haben.
Ebenso sind sie nicht verpflichtet, die
von ihnen Ubermittelten oder gespei-
cherten Informationen zu lGberwachen
oder nach Umstanden zu forschen, die
auf eine rechtswidrige Tatigkeit hin-
weisen. Die noch immer haufig anzu-
treffenden Verweise auf das ,legenda-
re“ Urteil des LG Hamburg (,Mit Urteil
vom 12.Mai 1998 hat das Landgericht
Hamburg entschieden...) sind damit
zum einen Uberfliissig, zum anderen
wiirden sie ohnehin nichts bewirken.

Fazit: Es ist relativ einfach, die gelten-
den Informationspflichten zu erfiillen.
Man muss sich nur die Miihe machen,
die entsprechenden Angaben in die
eigene Homepage aufzunehmen, um
nicht professionellen Abmahnern auf
den Leim zu gehen.

Axel Geiling
axel.geiling@web.de



EU-AuBenamt: Deutsch wird nicht zur Amtssprache

Briissel (afp). Entgegen den Forderungen von Bundesaufenminister
Guido Westerwelle (FDP) wird die deutsche Sprache im neuen EU-Au-
Benministerium wohl keine Rolle spielen. Deutschkenntnisse seien
anders als Englisch und Franzésisch bei den Einstellungsgesprachen
fir den Europdischen Auswartigen Dienst nicht gefragt, berichtet die
»Welt“ unter Berufung auf ein Schreiben des Auswartigen Amtes an den
CSU-Bundestagsabgeordneten Johannes Singhammer.

(aus RP vom14.09.2010)

UBERSETZER/DOLMETSCHER ALS UNTERNEHMER

Zeugnis oder Summen- und Saldenliste als PDF zu

tibersetzen?

Heute sehen sich Ubersetzer oft mit
Vorlagen in Form von PDF-Dateien
konfrontiert. Die erste Frage lautet
meistens: Lohnt es sich, diese Datei
mit einem OCR-Programm zu konver-
tieren bzw. zeitaufwandig zu bear-
beiten (mit dem Risiko, dass ein Wort,
ein ganzer Absatz fehlt oder Zahlen
falsch Glbernommen werden) oder ist
das Schreiben der Ubersetzung in eine
neue Word-Datei samt Formatierung
schneller?

Fir Dokumente mit vielen Graphiken,
Zahlen und wenig Text (z. B. Bilanzen,

Summen- und Salden-

liste, Tabellen) oder fur

kurze Texte mit aufwan-

digen Formatierungen

(z. B. Zeugnisse bzw. Formulare) ist m.
E. PDF Editor 3.1 vom Softwareentwick-
ler CAD-KAS Kassler Computersoftware
GbR ein nutzliches Werkzeug.

Mit PDF Editor 3.1 sind Anderungen
direkt im PDF moglich, und zwar ohne
vorherige Konvertierung, wodurch jeg-
liche Vorbereitung der Datei entfallt
und viel Zeit gespart werden kann. Dies
gilt auch fiir PDF-Dateien, wie sie von



einigen Scan-Programmen erzeugt
werden (Bild mit tberlagertem OCR-
Text unterstiitzt das Programm).

Durch einfaches Anklicken des zu liber-
setzenden Textes erscheint ein Text-
feld, in das die Ubersetzung direkt hin-
ein geschrieben werden kann. Bei einer
Bilanz oder Summen- und Saldenliste
z. B. ist die Funktion ,Texte bearbei-
ten“ sehr hilfreich. In der linken Spalte
erscheint der Originaltext, in der rech-
ten kann die Ubersetzung vorgenom-
men werden. Einfach speichern und die
Ubersetzung steht im PDF-Dokument
anstelle des Originals und dies ohne
jegliche Formatierungsarbeit! Wichtig
dabei ist natirlich, dass die Uberset-
zung nicht langer als das Original ist
und andere Elemente Uberlappt.

Neben der direkten Textdanderung (Be-
arbeiten, Suchen, Ersetzen von Text),
die in der Tat sehr unkompliziert und
schnell geht, kénnen auch Bilder ein-
gefiigt, verschoben, oder gel6scht wer-
den. Auch stellen zusatzliche Linien,
Formulare, Bookmarks oder Notizen
kein Problem mehr dar. Ferner kdnnen
der PDF-Datei auch noch Seiten ange-
flgt oder entnommen werden. Eher
Uberflussig erscheint da die Funktion
der Anderung der Farbgebung der Da-
tei, der viele Unteroptionen zugeord-
net werden. Gut ist, dass die finale Da-
tei durch die Eingabe eines Passwortes

verschlisselt werden kann und noch
weitere Optionen, wie z. B. die Erlaub-
nis zum Druck, einstellbar sind.

Als Minuspunkt fur Ubersetzer muss
man jedoch festhalten, dass Anderun-
gen innerhalb der Datei nur je Zeile -
nicht je Absatz - vorgenommen werden
konnen, was bei langen Texten wenig
sinnvoll ist und viel Zeit in Anspruch
nehmen kann. Eine Benutzung mit be-
kannten  Ubersetzungsprogrammen
ist m. E. nicht moglich. Ebenso zeitauf-
wandig ist, dass Bilder nur durch Aus-
schneiden und Einfligen, aber nicht di-
rekt geandert werden kénnen.

Unter Berlicksichtigung aller positiven
und negativen Merkmale der Software
finde ich, dass Editor 3.1 anderen Pro-
grammen seiner Klasse hinsichtlich der
Funktionsmoglichkeiten und der leich-
ten Handhabung weit voraus ist. Im
Gegensatz zum Marktfiihrer Adobe ist
PDF Editor 3.1 als normale Vollversion
(die fur die Zwecke des Ubersetzungs-
birros ausreichend ist) mit einem Preis
von 39, 99 € erschwinglich und kann
im Gegensatz zu den reichlich vorhan-
denen Freeware-Programmen mit ge-
nigend Funktionen aufwarten. Daher
kann Editor 3.1 trotz einiger Mankos
eine grol3e Arbeitserleichterung sein.

Nelly Hervé
nh@n-rw.de



STEUERN & VERSICHERUNGEN

Das Auto ist des Deutschen liebstes Kind

Genau das weil auch das Finanzamt
und schenkt dem Auto des Steuerzah-
lers mannigfache Beachtung in Wort
und Schrift. Ein Auto gehort auch bei
den Dolmetschern und Ubersetzern
zu der notwendigen Ausriistung zur
Berufsaustibung. Ist die grundsatzli-
che Frage geklart, mit welchen Mitteln
der Kauf eines Kraftfahrzeugs bezahlt
oder finanziert wird, stellt sich fir alle
Selbststandigen sofort ein neues Pro-
blem, namlich: Soll das Kfz zum Privat-
vermogen oder zum Betriebsvermogen
gehoren?

GewohnheitsmaRig diirften viele spar-
sam eingestellte Autobesitzer dahin
tendieren, den neuen Wagen (ob fab-
rikneu oder gebraucht erworben ist da-
bei egal) im Privatvermégen zu halten
und sich fir jede beruflich veranlass-
te Fahrt € 0,30 pro Kilometer aus den
Betriebseinnahmen zu erstatten und
die entsprechenden Betrage als Be-
triebsaufwand in der Steuererklarung
geltend zu machen. Hierzu eine einfa-
che Rechnung: Wer als selbststandiger
Unternehmer 1.000 Kilometer im Mo-
nat aus beruflicher Veranlassung fahrt,
kann sich jeden Monat € 300,00 steu-
erfrei erstatten. Im Jahr kommen so €
3.600,00 zusammen. Bei einer Lebens-

dauer des Kfz von 10 Jahren macht das
dann € 36.000,00. In anderen Worten,
ein cleverer Unternehmer hat seinen
Wagen dann uber steuerfreie Kosten-
erstattungen bezahlt. Wirde unser
hypothetischer Autobesitzer nur diese
betrieblich veranlassten Kilometer ge-
fahren sein, betriige die Laufleistung
seines Gefahrts nach 10 Jahren120.000
Kilometer. Das kann man mit dem Ori-
ginalmotor und der ersten Kupplung
durchaus schaffen. Sollte es sich bei
dem hier beschriebenen Verfahren um
einen heilBen Tipp handeln, wie Klein-
unternehmer ihre Automobile finan-
zieren sollten? Im Prinzip Ja. Doch Vor-
sicht, der Fiskus denkt mit!

Um zwischen betrieblich und privat
veranlassten Fahrten unterscheiden
zu konnen, ist ein Fahrtenbuch zu
fuhren, in das alle Fahrten mit Datum
und Kilometerstand bei Fahrtbeginn
und Fahrtende von Hand eingetragen
werden miussen. In der vorstehenden
Rechnung sind wir davon ausgegan-
gen, dass der groBRte Anteil der gefah-



renen Kilometer nicht privat, sondern
betrieblich veranlasst gewesen ist, was
bei einer Selbststandigkeit, die in Voll-
zeit ausgelibt wird, logischerweise zu
erwarten ist. In diesem hochst wahr-
scheinlich bei den meisten selbststan-
digen Autobesitzern anzutreffenden
Fall verlagert das Finanzamt von sich
aus das Kfz aus dem Privatvermogen
in das Betriebsvermoégen. Und das hat
einige Konsequenzen:

Die ganze soeben vorgenommene
schone Rechnung, bei der das Auto im
Laufe von zehn Jahren iiber die steuer-
freie Erstattung durch Kilometerpau-
schalen bezahlt werden konnte, wird
uber den Haufen geworfen. Plotzlich
besteht das Betriebsvermogen eines
Dolmetschers/Ubersetzers nicht mehr
im Wesentlichen aus Computern mit
Peripheriegeraten, sondern aus dem
Automobil, das nach den gesetzlichen
Fristen abgeschrieben wird. Der Besit-
zer hat nun ein fiktives Einkommen
von 1 % des Anschaffungswertes pro
Monat zuzliglich Kirchensteuer und
Solidaritatszuschlag, das nach dem
personlichen Steuersatz zu versteuern
ist. Besonders schmerzhaft kann die-
se zwangsweise Verlagerung in das
Betriebsvermogen werden, wenn sie
nicht von vorneherein in vollem Wis-
sen des Steuerpflichtigen planmaRig
erfolgt, sondern sich aus einer Steu-
erpriifung ergibt, bei der Ublicherwei-
se mehrere Veranlagungszeitraume

(=Geschéftsjahre) geprift werden, fir
die eine Steuererklarung langst ein-
gereicht und ein Steuerbescheid un-
ter dem Vorbehalt der Nachpriifung
zugestellt worden ist. Denn wer seine
betrieblich gefahrenen Kilometer ord-
nungsgemall erfasst und als Reise-
kosten abgerechnet hatte, brauchte
ja keine Tankquittungen aufzuheben.
Somit muss der Steuerpflichtige nicht
nur damit rechnen, dass er die erhal-
tenen Kilometergelder wieder auf sein
betriebliches Konto zuriick Giberweisen
oder als Einkommen nachtraglich doch
noch versteuern muss, sondern die aus
privater Tasche verauslagten Betrdge
fur Kraftstoffe nicht mehr als Aufwand
gelten gemacht werden kénnen, wenn
man die Tankquittungen nicht aufbe-
wahrt hat.

Besonders kritisch diirfte es fiir dieje-
nigen werden, die im Jahre 2009 ein
Neufahrzeug angeschafft haben und
fiir das Altfahrzeug die Abwrackpramie
kassiert haben. Die Abwrackpramie
gab es nur fur Privatfahrzeuge. Firmen-
fahrzeuge blieben aufRen vor. Kommt
das Finanzamt zu dem Ergebnis, dass
ein PKW fiir den Veranlagungszeit-
raum 2009 doch nachtrdglich dem Be-
triebsvermogen zuzuordnen ist, darf
auch noch die Abwrackpramie zuriick-
gezahlt werden. In einem solchen Falle
durfte der Fiskus eindeutig als der Ge-
winner aus einer Steuerpriifung her-
vorgehen.



Was ist zu tun?

Legen Sie lhr Kfz planmaRig in das Be-
triebsvermogen ein! Sie kénnen das
auch noch riickwirkend fiir 2009 ma-
chen. Wenn Sie das Auto nicht privat,
sondern von einem Handler gekauft
haben und zum Vorsteuerabzug be-
rechtigt sind, kénnen Sie die auf der
Rechnung ausgewiesene Umsatz-
steuer (MwsSt.) als Vorsteuer geltend
machen. Betrdge, die die von lhnen
eingenommene Umsatzsteuer Uber-
steigen, werden Ihnen vom Finanzamt
erstattet. Abhangig vom Preis des Neu-
wagens, den Sie moglicherweise 2009
erstanden haben, wird die Erstattung
so hoch ausfallen, dass Sie davon die
Abwrackpramie zuriickzahlen kénnen.
Damit diese Rechnung aufgeht, mis-
sen Sie mindestens € 13.500 fir das
Neufahrzeug bezahlt haben. Die Um-
satzsteuer von 19% auf diesen Betrag
ergibt € 2.565,00.

Das Auto im Betriebsvermogen bietet
aber noch weitere Vorteile. Im Falle der
Finanzierung kénnen die Kreditzinsen
als Betriebsausgabe abgesetzt werden
genau so wie alle Kosten fiir Inspekti-
onen oder Reparaturen und selbstver-
standlich alle Betriebsstoffe. Ausgaben
sind, wie immer, durch Rechnungen/
Quittungen zu belegen. Der Vorteil,
den Sie aus der privaten Fahrzeugnut-
zung ziehen, wird durch die 1%-Rege-
lung steuerlich erfasst. Daflir brauchen
Sie dann aber kein Fahrtenbuch mehr

zu fuhren, was viele Fahrer doch als l3s-
tig empfinden.

Fazit:

Wer beim Kauf eines Neufahrzeugs
nicht das glinstigste Billigangebot,
sondern ein solides Modell eines nam-
haften Herstellers mitgenommen hat,
diirfte mit der 1%-Regelung giinstiger
fahren als mit der Erstattung i. H. v.
€ 0,30 pro gefahrenem Kilometer.

Vorsicht ist allerdings wieder bei der
Entnahme des Kfz aus dem Betriebs-
vermogen angesagt. Auf den Restwert,
den das Fahrzeug nach Abschreibung
in den Biichern noch hat, muss die Um-
satzsteuer nach dem zum Zeitpunkt
der Entnahme geltenden Steuersatz
aufgeschlagen und an das Finanzamt
abgefiihrt werden.

Der Fahrzeugrestwert gilt als Privat-
entnahme, die im Veranlagungszeit-
raum nach dem persénlichen Satz zu
versteuern ist. Es ist dabei egal, ob das
Fahrzeug verkauft oder verschenkt
wird. Die haufig praktizierte Weiterga-
be eines Gebrauchtwagens aus dem
Betriebsvermdgen an nahe Angehorige
kann also beim Schenker durchaus eine
Steuerpflicht auslésen. Man sollte da-
her auch die wohl gemeinten Zuwen-
dungen an die Lieben sorgfaltig planen.

Martin Bindhardt B.A. (CDN)
Martin.Bindhardt@t-online.de



STEUERN & VERSICHERUNG

Arbeitszimmer wieder absetzbar

Ein Armutszeugnis fiir den deutschen
Gesetzgeber (diesmal Schwarz/Rot)
stellen die Bundesverfassungsrichter
beim Thema hausliches Arbeitszim-
mer aus. Das Gesetz von 2007, das die
Abzugsmoglichkeiten fiir so genannte
hdusliche Arbeitszimmer stark einge-
schrankt hatte, ist verfassungswidrig.
Heimische Biros konnten ab diesem
Zeitpunkt von Handelsvertretern, Au-
Rendienstmitarbeitern oder Lehrern
nicht mehr steuerlich geltend gemacht
werden. Nur noch ,hauptberufliche
Arbeitszimmer®“ (Mittelpunkt der ge-
samten betrieblichen und beruflichen
Tatigkeit), etwa fiir Journalisten, Auto-
ren, Programmierer, Klinstler oder fiir
Selbstandige, die zu Hause nahezu alle
Arbeiten verrichten, konnten in unbe-
grenzter Hohe Betriebsausgaben/Wer-
bungskosten absetzen.

+ Gestrichen waren auch die damals
auf 1.250 Euro begrenzten Abziige,
wenn die betriebliche oder berufliche
Nutzung mehr als die Halfte der ge-
samten Betdtigung ausmachte oder
kein anderer Arbeitsplatz zur Verfi-
gung stand. Insbesondere Lehrern oder
Richtern aber auch einigen Selbstandi-
gen hatte man damit die Moglichkeit

der Geltendmachung eines tatsachlich
fir die berufliche Nutzung reservierten
Zimmers im eigenen Haus/in der eige-
nen Wohnung schlichtweg verweigert.

Nun geben die Karlsruher Richter wie-
der Geld zuriick: Aufwendungen fiir
hadusliche Arbeitszimmer mussen von
der Steuer absetzbar sein, auch dann,
wenn das Zimmer nicht den Mittel-
punkt der gesamten Arbeit darstellt.
Die Voraussetzung dafiir ist lediglich,
dass kein anderer Arbeitsplatz zur
Verfligung steht. Entgegen der faden-
scheinigen  Streichungsbegriindung
(eigentlich: wir brauchen mehr Steuer-
einnahmen) sei die Kontrollierbarkeit
des ,nicht vorhandenen Arbeitsplatzes
beim Arbeitgeber” durch eine Beschei-
nigung doch leicht zu erreichen.

» Rickwirkend zum 1. Januar 2007
muss der Steuergesetzgeber nun nach-
bessern. Bis er dies tut, diirfen die Fi-
nanzamter die Einschrankung nicht
mehr anwenden. Mit Aktenzeichen
2 BvL 13/09 entschied das Bundesver-
fassungsgericht liber die Vorlage der
Miinsteraner Finanzrichter, die anders
als etwa die Finanzrichter in Rheinland-
Pfalz und Berlin-Brandenburg, beim



lustigen ,Privilegienstreichen” im Jahr
2007 noch keine Einschrankungen in
verfassungserheblicher Relevanz erbli-
cken konnten. Im Fall des Arbeitszim-
mers war die Bezeichnung ,Privileg”
wohl eher eine Verunglimpfung not-
wendiger Ausgaben, die in Wahrheit
der Einkommenserzielung dienen.

Das Urteil kommt nicht ganz uberra-
schend. Der Bundesfinanzhof hatte

schon im letzten Jahr (siehe Finanzbrief
39/2009) Zweifel an der , Abschaffung”
des Arbeitszimmers geduBert und das
Bundesfinanzministerium hatte mit ei-
nem Erlass (Az.:IV A3-S 0623/09/10001)
die Absetzbarkeit wieder zugelassen.
Jetzt endlich ist die Sache auch amtlich.

Quelle: Finanzbrief 31/2010

STEUERN & VERSICHERUNG

Sprachkurs steuerlich absetzbar

Mit Urteil vom 23. September 2009
zur Einkommenssteuer 2005 hat das
Finanzgericht Rheinland-Pfalz einen
Streitfall um die steuerliche Absetz-
barkeit von Aufwendungen fiir einen
Sprachkurs im Ausland entschieden (Az
2 K1025/08).

Das Finanzamt (FA) des Kldgers hat-
te seine Aufwendungen Uber ca. 700
Euro fur einen zweiwochigen Spanisch-
Sprachkurs in Cancun/Mexiko nicht als
Werbungskosten anerkannt. Begriin-
det wurde die Entscheidung des FAs
damit, dass Sprachkurse im Ausland
grundsatzlich fiir liberwiegend priva-
te Veranlassung sprechen, da reichlich
Zeit fir private touristische Unterneh-
mungen bliebe.

Dem widersprach das Gericht. Erstens
sei die Sprache besser zu lernen in dem
Land, in dem sie gesprochen werde,
zweitens habe der Kurs im Rahmen
eines vom Arbeitgeber genehmigten
Bildungsurlaubs stattgefunden und
aullerdem seien die Gesamtkosten in
Mexiko geringer gewesen, da der Kl3-
ger als Angestellter einer Fluggesell-
schaft kostenlose Stand-by-Fliige ge-
nutzt habe. Die berufliche Tatigkeit war
auBerdem Anlass fiir den Sprachkurs,
denn der Steward wollte befordert
werden, wofiir er die Beherrschung ei-
ner zweiten Fremdsprache nachweisen
musste.

Details im Netz unter: http://www.kos-
tenlose-urteile.de/newsview8780.htm
(apr)



ATICOM-ONLINESCHULUNG

ATICOM-Onlineschulung zu Wordfast Classic

(Niveau1)

ATICOM bietet eine Online-Schulung auf
der Grundlage der Lernplattform Moodle
zu Wordfast Classic an. Auf dieser Online-
Lernplattform arbeiten die Teilnehmenden in
einem virtuellen Klassenraum. Dort stehen
Lektionen und Arbeitsmaterialen, aber auch
Foren fiir Austausch der Teilnehmenden be-
reit.

Lerninhalte

Die Seminar-Teilnehmer erwerben die not-
wendigen Grundkenntnisse, um Wordfast
Classic zu installieren und das Programm
mit seinen Grundfunktionen einzusetzen.
Diese Online-Schulung entspricht inhaltlich
voll einem eintdgigen Prasenzseminar. Bei
der ATICOM-Onlineschulung konnen sich die
Schulungsteilnehmer den Lernstoff jedoch
individuell einteilen — er wird happchenweise
prasentiert und ist in insgesamt zehn The-
men untergliedert. Der zeitliche Aufwand zur
Durcharbeitung des Kursmaterials betragt ca.
6 bis 8 Zeitstunden. Fiir die Durcharbeitung
des Stoffs hat jeder Schulungsteilnehmer ma-
ximal drei Monate Zeit (Ndheres siehe ,,Zeitli-
cher Ablauf®).

Die Schulungsschwerpunkte im Einzelnen:

«  Wordfast installieren

«  Wordfast einrichten

« Dokumente mit Wordfast libersetzen und
abgabefertig machen

+ Weitergehende Funktionen von Wordfast:
Placeables

« Terminologieerkennung I: Glossare
« Terminologieerkennung Il: Konkordanzsu-
che und Referenzmaterialsuche
« Translation Memories: TM-Verwaltung und
Kompatibilitdt mit TRADOS®
+ Sonstiges (ausgewahlte PB-Befehle und
Wordfast-Einstellungen, Tastaturkiirzel)
Am Ende der Schulung kénnen die Teilnehmer
einen Abschlusstest absolvieren. Bei erfolg-
reichem Abschluss haben sie das Recht, eine
verbilligte Wordfast-Lizenz zu erwerben. Bei
Drucklegung lag der verbilligte Preis fiir Teil-
nehmende aus Deutschland bei EUR 250 an-
stelle des reguldren Preises von EUR 330 (es
handelt sich hierbei um ein freibleibendes An-
gebot aufgrund einer Vereinbarung zwischen
Wordfast und der Kursbetreuerin Elisabeth
John).

Zeitlicher Ablauf

Die ATICOM-Onlineschulungist vom1s.10.2010
bis zum 15.02.20m verfiigbar. Teilnehmende
miussen sich iiber die ATICOM-Geschaftsstelle
anmelden. Sie erhalten dann eine Rechnung
von der Kursveranstalterin Elisabeth John.
Der Kurszugang wird nach der Entrichtung
des Teilnehmerbeitrags freigeschaltet und ist
dann maximal drei Monate zuganglich (Kurs-
ende ist spatestens der 15.02.20m).

Teilnahmegebiihren:

EUR 119,- inkl. MWSt fiir Mitglieder (ATICOM /
ADU Nord / BDU / CBTIP / DIT / DTT / SFT /
tekom /VvdU / VUD) bzw. EUR 178,50 fiir Nicht-
mitglieder (ebenfalls inkl. MWSt).



Verbindliche Anmeldung in der Zeit vom 1. Ok-
tober 2010 bis 21. Januar 2011 per Online-For-
mular oder E-Mail an die Geschaeftsstelle@
aticom.de.

Einige Selbstverstandlichkeiten und Zusatz-
hinweise am Schluss

Grundsatzlich Gbernimmt der Kursveranstal-
ter (Diplom-Ubersetzerin Elisabeth John) kei-
ne Gewabhr fiir das vollstandige Funktionieren
der Wordfast-Software auf dem Rechner der
Schulungsteilnehmerinnen (gemaR der Try-
before-you-buy-Philosophie von Wordfast).
Fiir die Schulung ist die Nutzung eines Hoch-
geschwindigkeitszugangs zum Internet (DSL)
empfehlenswert, aber nicht unbedingt Vor-
aussetzung. Bei Verwendung eines langsa-
meren Zugangs kann es jedoch zu sehr langen
Ladezeiten kommen.

Die Schulung behandelt auch die Installati-
on von Wordfast in Word 2007. Im weiteren
Schulungsverlauf wird dann auf spezielle
Word-2007-Aspekte jedoch nicht ndher ein-
gegangen, die meisten Screenshots beziehen
sich auf Word 2002 bzw. Word 2003. Wer
mit Word 2007 gut vertraut ist, wird wissen,
wo welche Word-Befehle zu finden sind und
kann dem Schulungsinhalt gut folgen. Er ist
nur didaktisch (noch) nicht speziell fiir Word-
2007-Nutzerinnen aufbereitet.
Mac-Nutzerlnnen sollten vor der Buchung
der Schulung sicherstellen, dass ihr Mac liber-
haupt fiir den Einsatz von Wordfast geeignet
ist (vgl. http://www.wordfast.net/index.php
?whichpage=versions). Es kann sein, dass be-
stimmte Wordfast-Classic-Funktionen auf

dem Mac nicht verfligbar sind.
Elisabeth John
uebersetzungsbuero@webjohn.de




§ DOLMETSCHER

Schoffen miissen deutsche Sprache ausreichend beherrschen

Am 21.Juli 2010 hat der Bundestag eine Anderung des § 33 des Gerichtsverfassungsgesetzes
(BGBI.1S.976) beschlossen. Fortan diirfen nur noch Personen das Schéffenamt ausiiben, die
die deutsche Sprache ausreichend beherrschen und daher der Hauptverhandlung und den
Beratungen des Gerichts folgen kénnen. Bis zu dieser Gesetzesanderung gab es keine ge-
setzliche Regelung, um Personen aufgrund unzureichender Deutschkenntnisse als Schof-
fen abzulehnen. Fiir diese mussten dann Dolmetscher herangezogen werden, was rechtlich
problematisch war, da wahrend den Beratungen des Gerichts keine Dritten zugelassen sind.
Mit dem Gesetz soll mehr Rechtssicherheit und Rechtsklarheit im rechtspolitisch sensiblen
Bereich der Sicherungsverwahrung geschaffen werden.

Ausfiihrliche Information unter:
http://www.lexisnexis.de/rechtsnews/viertes-gesetz-zur-aenderung-des-gerichtsverfas-
sungsgesetzes-verkuendet-schoeffen-muessen-deutsche-sprache-ausreichend-beherr-
schen-185068

Gerichte miissen Ubersetzer und Dolmetscher aus der OLG-Liste laden

Die Service-Einheiten der Gerichte und Staatsanwaltschaften miissen - sofern keine anders
lautende richterliche oder staatsanwaltschaftliche Anordnung vorliegt - bei der Auswahl
von Dolmetscherinnen und Dolmetschern sowie Ubersetzerinnen und Ubersetzern auf das
gemeinsame Verzeichnis der allgemein beeidigten Dolmetscherinnen und Dolmetscher
und ermichtigten Ubersetzerinnen und Ubersetzer sowie der nach §11a dieses Gesetzes
registrierten Dienstleister aus einem anderen Mitgliedstaat der Europdischen Union oder
einem anderen Vertragsstaat des Abkommens liber den Europaischen Wirtschaftsraum Zu-
griff nehmen. Nur in den Fillen, in denen die benétigte Sprache nicht Gegenstand des Ver-
zeichnisses ist, diirfen die Service-Einheiten andere geeignete Dolmetscherinnen und Dol-
metscher bzw. Ubersetzerinnen und Ubersetzer mit der Sprachiibertragung beauftragen.

Dies gilt gleichermaBen fiir alle Gibrigen Falle, in denen Bedienstete der Justiz eine Auswahl
von Dolmetschern und Ubersetzern fiir dienstliche Belange zu treffen haben und eine rich-

terliche oder staatsanwaltschaftliche Anordnung nicht besteht.

(AV d.JM vom 13. Mérz 2008 (3162 - 1.4) - JIMBI. NW S. 85 - in der Fassung vom 26. Februar 2010)



KURIOSES

Provinzposse in NRW:

Beglaubigung der Unterschrift einer in Diisseldorf ermachtigten

Ubersetzerin fiir das Oberlandesgericht KéIn

Es war einmal .. ein Oberlandesge-
richt in einer groRen Stadt am schénen
Rhein in Nordrhein-Westfalen, dem die
bescheinigte Ubersetzung eines aus-
landischen Scheidungsurteils vorge-
legt werden sollte. Nun ging aber der
Kunde mit seinem Scheidungsurteil
nicht zu einem Ubersetzer, der vom
Prasidenten des Oberlandesgerichts in
dieser groRen Stadt am schonen Rhein
ermachtigt war, sondern zu einer Uber-
setzerin, die etwas flussabwarts in ei-
ner anderen grofRen Stadt am schénen
Rhein in Nordrhein-Westfalen lebte
und arbeitete und dort von der Pra-
sidentin des dortigen Oberlandesge-
richts ermachtigt worden war.

Da nun ein Sachbearbeiter des Ober-
landesgerichts in der zuerst genannten
groflen Stadt am schonen Rhein aber
offensichtlich seine Hausaufgaben
nicht gemacht hatte, verlangte er - so
berichtete der verdutzte Kunde der
nicht minder verdutzten Ubersetzerin
bei der Abholung der bescheinigten
Ubersetzung seines Scheidungsurteils,
dass der Kunde die Unterschrift der

Ubersetzerin, die ja schlieRlich von der
Prasidentin des Oberlandesgerichts
flussabwarts in der anderen grof3en
Stadt am schonen Rhein ermachtigt
worden war, vom Landgericht dieser
Stadt beglaubigen lassen moge.

Und wenn er nicht gestorben ist, ...
sollte man diesem Sachbearbeiter des
Kolner Oberlandesgerichts schleunigst
beibringen, dass Duisseldorf im selben
Bundesland liegt!

Der Name der Ubersetzerin ist der Re-
daktion bekannt.




KURZ BERICHTET

Fritz Pleitgen ist Sprachpanscher 2010

Wie der Verein Deutsche Sprache e. V.
mitteilt, ist der diesjahrige Preistrager
des Titels ,Sprachpanscher des Jahres*
Fritz Pleitgen, der Vorsitzende der Ge-
schaftsfuhrung der Ruhr.2010 GmbH.
Gewahlt wird der Sprachpanscher von
den 32.000 Mitgliedern des Vereins, in
diesem Fall mit 1.791 von liber 4.000
abgegebenen Stimmen. Auf Platz zwei
verwiesen wurde die ,Stiftung Preu-
Rische Schlésser und Garten Berlin-
Brandenburg®, die die PreufRenkdnigin
Louise als ,It-Girl“, ,,Working Mom* und
,Fashion Victim“ bewirbt.

Die Wahl von Pleitgen zum obersten
Sprachpanscher der Republik ist nicht
unumestritten. Die Ruhr.2010 GmbH ist
die Gesellschaft zur Vorbereitung und
Durchfihrung der Kulturhauptstadt
Europas 2010. ,Die Kulturhauptstadt
ist, wie es der Name ausdriickt, eine
europdische Angelegenheit®, schreibt
Marc Oliver Hanig, Pressechef der
Ruhr.2010 GmbH, an den Verein Deut-
sche Sprache in einer Stellungnahme
zur Nominierung von Fritz Pleitgen.
Pleitgen habe, trotz des internationa-
len Anspruchs, immer vor der Ubertrie-

benen Anwendung von Anglizismen
gewarnt, sich aber haufig den von
Kinstlern und Veranstaltern explizit
gewiinschten Veranstaltungstiteln ge-
beugt.

Den wahlberechtigten Mitgliedern wa-
ren diese Feinheiten entweder unbe-
kannt oder egal. Vielleicht wahlen sie
aber auch grundsatzlich den bekann-
testen Namen der Nominierungsliste -
was die 6ffentliche Wahrnehmung for-
dern durfte. Wir werden es wohl nicht
erfahren. Auch, ob die Preuflen froh
sind, noch einmal davongekommen
zu sein, ist unbekannt. Oder hatten sie
ein bisschen zusatzliche Werbung fiir
ihre Ausstellung zu wiirdigen gewusst?
Ganz nach dem Motto: Any news is

good news...
(apr)



Ubersetzt rund 15.000 Begriffe und Wendungen.

=
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CHBECK

Englisch - Deutsch

Deutsch - Englisch

Das Worterbuch bietet rund 15.000 Be-
griffe und Wendungen in beide Rich-
tungen: Englisch — Deutsch und Deutsch

— Englisch. Die Angabe der Rechtsgebiete,
aus denen die Termini stammen, hilft
typische Ubersetzungsfehler zu vermeiden.
Zahlreiche Beispielsétze erleichtern die An-
wendung und zeigen den gesuchten Begriff
in seinem Kontext. Der Schwerpunkt des
Worterbuches liegt auf den Gebieten Wirt-
schaftsrecht, Privatrecht, Strafrecht,
Verfassungsrecht und Prozessrecht.
Dartiber hinaus sind die zentralen Begriffe
des Europarechts sowie internationaler
Ubereinkommen enthalten.

Das Besondere:

m Zentrale Rechtsinstitute werden in
separaten Infokastchen néher erldutert.

= [m Anhang finden Sie wichtige Beispiel-
Ubersetzungen fiir den grenziiberschrei-
tenden Verkehr

m englischer Muster-Lebenslauf, Umgangs-
regeln fur deutsche Juristen im Ausland,
Beispiel fiir eine Entscheidung eines
amerikanischen Gerichts uvm.

Fax-Coupon

_ Expl. 978-3-406-57553-2
Linhart, Worterbuch Recht
Englisch-Deutsch, Deutsch-Englisch
2010. VI, 370 Seiten. Kartoniert € 29,

Name

Strafie

PLZIOM

Datum/Unterschrift 155935

erruf st
Nordlinger Verlagsauslieferung, Augsbur

foran. 7u densclben Bedingun
innerhalb von 14 Tagen selt Erhall,

Bestellen Sie bei Ihrem Buchhéndler oder bei:
beck-shop.de oder Verlag C.H.Beck - 80791 Minchen
Fax: 089/38189-402 - www.beck.de

Preis inkl. MwSt. zzgl. Versandkosten € 0,90 in Deutschland bei Einzelbestellung beim Verlag.



RECHTSBERATUNG

Die nachsten Termine der kostenlosen
Rechtsberatung fiir unsere Mitglieder
(grundsatzlicham 1.und 3. Montag in jedem
Monat, jeweils vier Stunden) sind wie folgt:

Rechtsberater ist Herr Rechtsanwalt
Dr. Wolfram Velten.Tel. 040 /39 90 35 49

Schriftliche Unterlagen, die fur die Rechts-
beratung zur Durchsicht bendtigt werden,

04.0ktober 2010 (15-19 Uhr) bitte an die Nummer 040/390 70 55 faxen

18. Oktober 2010 (15-19 Uhr) (unter Bezugnahme auf die Rechtsbera-
tung).

o1. November 2010 (15-19 Uhr)

15. November 2010 (15-19 Uhr) Diese Rechtsberatung umfasst keine Man-
datswahrnehmung und keine schriftlichen

06.Dezember 2010 (15-19 Uhr) Stellungnahmen — dafiir ist eine getrennte

20. Dezember 2010 (15-19 Uhr) Beauftragung erforderlich.

Oxford-Worterbuch bald nur noch online?

Ist das bekannte Worterbuch ,,Oxford English Dictionary“ bald nur noch
in der Online-Version erhaltlich? Aufgrund des zunehmenden Interesses
an der Online-Ausgabe des englischsprachigen Nachschlagewerks wer-
de die derzeit vorbereitete dritte Auflage nur bei ausreichender Nachfra-
ge gedruckt, teilte der Verlag Oxford University Press am Sonntag mit.
Das bekannte ,,Oxford English Dictionary® wird vor allem online abgeru-
fen. Jeden Monat werden demnach zwei Millionen Eintrage des Worter-
buchs im Internet abgerufen. Das Interesse an der gedruckten Ausgabe
gehe unterdessen zurlick. Derzeit bereitet nach Angaben des Verlags ein
Team aus 8o Lexikografen die dritte Auflage des Nachschlagewerks vor.

Die aktuelle Auflage stammt aus dem Jahr 1989.
(Quelle: RP online 29.08.2010)



Zahl der Zugriffe auf die ATICOM-Webseiten
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Zur Verbesserung des Leseflusses werden Personenbezeichnungen in mannlicher oder

weiblicher Form angegeben. Die Begriffe beinhalten jedoch beide Geschlechter.
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