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ATICOM-Veranstaltungen

Datum Veranstaltung Inhalt Ort Information
26.-28. 8. Treffen des Réseau | Terminologie-Workshops Miinster Marie-Noélle Buisson-Lange
Okt. franco-allemand - siehe Seite 5/ 16 - BuissonLange@compuserve.com
2001
16./17. ATICOM-Fachseminar | HTML-Programmierung Neukirchen- | Geschaeftsstelle@aticom.de
Nov. - siehe Seite 5 - Viuyn
2001
26. Jan. ATICOM-Fachseminar | Erfolgreiches Mahnen Neukirchen- | Geschaeftsstelle@aticom.de
2002 - siehe Seite 5 - Viuyn
Anfang ATICOM-Fachseminar | Kosten und Kalkulation Kaéin Geschaeftsstelle@aticom. de
2002
08./09. 31. ATICOM- Dortmund | Geschaeftsstelle@aticom.de
Marz Gasttagung
2002
Weitere Veranstaltungen sind in Planung.

Rechtsberatung Neuerscheinung

Die nachsten Termine der kostenlosen Rechts-
beratung fiir unsere Mitglieder (grundsatzlich
am 1. und 3. Montag in jedem Monat, jeweils 4
Stunden) sind wie folgt:

01. und 15. Oktober 15-19 Uhr
05. und 19. November 15-19 Uhr
03. und 17. Dezember 15-19 Uhr

Der Rechtsberater ist Herr Rechtsanwalt Wolf-
ram Velten.

Telefon-Nr.: 040 / 39 90 35 49

Schriftliche Unterlagen, die fiir die Rechtsbera-
tung zur Durchsicht bendtigt werden, bitte an
die Telefax-Nr. 040 / 390 70 55 faxen (unter
Bezugnahme auf die Rechtsberatung). Diese
Rechtsberatung umfasst keine Mandatswahr-
nehmung und keine schriftlichen Stellungnah-
men - dafiir ist eine getrennte Beauftragung
erforderlich.

Andreas F. Kelletat (Hrsg.)

Dolmetschen

Beitrdage aus Forschung, Lehre und Praxis
ISBN 3-631-36799-6, 299 S., DM 89, -

In den 27 Beitrdgen des Bandes geht es um die
Stellung des Deutschen als Konferenzsprache in
den Léandern der EU, um die Ausbildung von
Simultandolmetschern und das "Euromaster"-
Programm fiir Konferenzdolmetscher, um die
Ausbildungssituation in den EU-Beitrittslandern
Ostmitteleuropas, um  Gerichtsdolmetschen,
Community Interpreting und Dolmetschen fiir
NGOs, um Neue Technologien (DigiLab), um
Notationstechnik und die Bewertung des Dol-
metschberufs, dem im Zuge von Integrations-
und Migrationsprozessen eine immer groBere
Bedeutung zuwaéchst. Aktuelle Fragen der trans-
lationswissenschaftlichen Theoriebildung und
der empirischen Forschung werden mit stetem
Blick auf die vielfiltigen Anforderungen der Pra-
xis diskutiert.
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Neues MVZ 2002/2003

‘ www.aticom.de — Was tut sich kiinftig im Netz?

Die Herausgabe des neuen gedruckten Werbe-
tragers, des Mitgliederverzeichnisses 2002/
2003, ist entsprechend dem Beschluss der letz-
ten JMV von uns in Angriff genommen worden.

Damit wir auch wirklich die neuesten Daten an
unsere potenziellen Auftraggeber versenden,
liegen der jetzigen FORUM-Ausgabe Kontrollbé-
gen fiir jedes bei uns erfasste Mitglied bei. Wir
bitten Sie, Ihre im Kontrollbogen enthaltenen
Daten zu diberpriifen und eventuelle Anderun-
gen/Erganzungen mit Rotstift zu markieren.

Fiir die seit dem letzten MVZ neu hinzugekom-
men Mitglieder ist neben dem Kontrollbogen, in
dem lediglich der Name und die Anschrift ent-
halten ist, ein Datenerhebungsbogen nebst Er-
lauterungen beigefiigt. Bitte fiillen Sie diesen
Datenerhebungsbogen vollstandig aus, fiigen
Sie die geforderten Nachweise bei und verges-
sen Sie lhre Unterschrift nicht.

Hinweis: Wir bitten alle Mitglieder darauf zu
achten, dass fiir jede Sprache nur drei Fachge-
biete entsprechend der festgelegten Fachge-
bietsliste codiert angegeben werden kdénnen.
Ebenso ist aus Platzgriinden der von lhnen indi-
viduell bestimmbare Werbeslogan auf 40 An-
schlage incl. Leerstellen begrenzt. Bitte kiirzen
Sie daher ldngere Aussagen sinnvoll ab.

Um die Arbeit effizienter zu gestalten, bitten wir
alle bereits erfassten Mitglieder, ihre Kontroll-
bégen nur bei Anderungen bzw. Ergdnzungen
an die folgende Anschrift auf dem Postwege
(bitte keine Faxe) zu senden:
Frau Hildegard Rademacher, ATICOM
Am Grotherather Berg 108
41179 Mdéonchengladbach

Fiir die neu zu erfassenden Mitglieder bitte das
unterschriebene Datenerhebungsformular sowie
die in den Erlauterungen ndher angegebenen,
bendtigten Nachweise an die obige Anschrift
senden.

Die Abgabefrist (Ausschlussfrist!) fiir alle Mit-
glieder, die im MVZ 2002/2003 beriicksichtigt
werden wollen, ist:

31. Oktober 2001

Seit Ende 1999 ist ATICOM im Internet pra-
sent. Was wir dort bieten und wie unser Ange-
bot genutzt wird, konnten Sie in den letzten
beiden FORUM-Ausgaben lesen. Heute méchten
wir einen Blick in die nahere Zukunft werfen.

Der ATICOM-Internetauftritt soll unseren Mit-
gliedern konkrete Vorteile bringen, nicht zuletzt
bei der Akquisition von Auftragen. Deshalb wird
das Verzeichnis der Ubersetzer und Dolmet-
scher auch weiterhin im Mittelpunkt unseres
Internetangebots stehen. Auch kiinftig werden
wir das Verzeichnis bei Anderungen von Mit-
gliederdaten in der Regel innerhalb einer Woche
auf den neuesten Stand bringen.

Je groBer der Bekanntheitsgrad von ATICOM
ist, desto ofter wird unser Internetverzeichnis
konsultiert, wenn Sprachdienstleister gesucht
werden. (Unsere Verzeichnisseiten wurden in
diesem Jahr bislang dber 15.000-mal aufgeru-
fen.) AuBer durch allgemeine MaBBnahmen der
Offentlichkeitsarbeit werden wir den Bekannt-
heitsgrad speziell unserer Internetseiten auch
gezielt zu steigern versuchen (z.B. durch Opti-
mierung der Seiten im Hinblick auf die Indexie-
rung durch Suchmaschinen und die Eintragung
in weitere Internetverzeichnisse). Sie selbst
konnen (brigens auch dazu beitragen, indem
Sie auf Ihrer eigenen Internetseite einen Ver-
weis auf www.aticom.de anlegen!

Wie kénnen wir den Nutzen unseres Verzeich-
nisses fiir potenzielle Auftraggeber erhéhen?
Eine umfangreichere Fachgebietsangabe ware
denkbar: Die jetzige Beschrankung auf drei
Fachgebiete je Sprache, die fiir die gedruckte
Ausgabe des Verzeichnisses unumgéanglich ist,
lasst sich im Internetverzeichnis leichter (liber-
winden. Méglich ware die Angabe einer gréofe-
ren Zahl von Fachgebieten je Sprachrichtung
(sodass z.B. fiir en>de andere Fachgebiete als
fiir de>en angegeben werden kénnen). Die
Frage lautet, wie viele Fachgebiete pro Sprach-
richtung erforderlich sind (wenn Sie dazu eine
Meinung haben, schreiben Sie mir bitte!).

Lange Verzeichnisseiten (z.B. Ubersetzer Eng-
lisch > Deutsch) werden besser handhabbar
sein: Mit einer Sprungmdglichkeit am Anfang
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der Seite soll der Benutzer direkt zu den Mit-
gliedern in einem bestimmten Postleitzahl-
bereich gelangen. (Die Mitglieder sind auf den
Verzeichnisseiten nicht alphabetisch, sondern
nach der PLZ angeordnet. Bei der Suche kann
dadurch, so gewiinscht, das Kriterium der
raumlichen Nahe des Dienstleisters auf einfache
Weise beriicksichtigt werden.)

Nicht andern wollen wir die schlichte Aufma-
chung unserer Seiten. Bunte, bewegte Bilder
maogen auf den ersten Blick ihren Reiz haben,
irritieren aber bei standiger Nutzung und ver-
langsamen in jedem Fall den Seitenaufbau. Wir
wollen auch kiinftig eher durch niitzliche Infor-
mationen als durch optische Brillanz iiberzeu-
gen.

Unser Internetauftritt soll auBerdem einen Ein-
druck von der Tatigkeit unseres Verbands ge-
ben und unsere Relevanz sowohl fiir potenzielle
Auftraggeber als auch fiir potenzielle Mitglieder
belegen. Wir werden aus unserem Internetan-
gebot zwar kein ,Portal” machen kénnen, an
dem in Sachen Ubersetzen und Dolmetschen
kein Weg vorbeifiihrt und das auf alle einschla-
gigen Fragen Antworten bietet. Das ware si-
cherlich unrealistisch. Wir kénnen uns aber de-
nen, die im Internet zuverldssige Informationen
suchen (und deren Zahl, auch in Unternehmen
und Verwaltungen, standig steigt), als kompe-
tenter Ansprechpartner empfehlen.

Das mochten wir mit Ihrer Hilfe erreichen, des-
halb freue ich mich iiber Ihre Vorschlige und
Anregungen zur Gestaltung und zu den Inhalten
des ATICOM-Internetauftritts!

Klaus Leith
Seitenmeister@aticom. de

Internet-Adressen

Impressum

Redakteur: Reiner Heard
Geschdftsstelle ATICOM
Winzermarkstr. 89

45529 Hattingen

Tel.: 0 23 24 / 593 599

Fax: 0 23 24 / 687 003

E-Mail: Geschaeftsstelle@aticom.de

(s. auch FORUM 1/2001 und 3/2000)

Anreden:
http://www.pch.gc.ca/ceremonial-symb/
EN/FR

Befestigungsteile:

http://www.fast.co.at/Deutsch/Products/ugfast
library content1.htm

DE/EN

Computerviren:
http://www.symantec.com
http://vil.nai.com
http://www.bsi.de

Euro:

http://www.eu-kommission.de
http://www.evz.de
http://www.aktion-euro.de
http://www.euro.ech.int/de. html
http://www.diht.de/inhalt/informationen

Fischarten:
http://www.fisch-reese.de/dolmetscher.htm
DE/EN/ES/FR/AT

Gerichte:
http://www. triacom.com/archive/courtterms.de.

html
DE/EN/ES/FR

Gesetze (Abkiirzungen):
http://www. triacom.com/archive/germanlaws.d
e.pdf

Glossar- bzw. Wérterbuchsammlungen:
http://home8.inet.tele.dk/p-spitz/

Informationstechnik:
http://whatis. techtarget.com/
EN

Metrologie:
http://www.cornnet.nl/~mlbroens/vim.htm
EN

(Fortsetzung auf Seite 6)
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Réseau franco-allemand

8. Jahrestreffen des Réseau franco-allemand
mit Terminologie-Workshops der beteiligten Ver-
bande: ASTTI, ADU Nord, CBTIP, SFT, ATICOM
26.-28. Oktober 2001, Miinster

Programm: siehe Seite 16

Anmeldeformular unter www.aticom.de

Anmeldeschluss: 10. Oktober 20017 !

* * %

ATICOM-Fachseminar: HTML-Programmierung

Heutzutage fiihrt kein Weg am Internet vorbei:
Man muss Internetseiten oder webféhige Grafi-
ken bearbeiten oder will selbst Websites erstel-
len. Deshalb veranstalten wir jetzt dieses an-
derthalbtagige Fachseminar.

Wann? 16. November 2001 (ab 14 Uhr)
und 17. November 2001 (ganztagig)

Wo? RaiffeisenstraBe 9, Neukirchen-Viuyn
Anfahrtsskizze:

http://www.dawis.de/Profil/anfahrt. htm (auch
Abholservice vom Hauptbahnhof Duis-

burg/Krefeld; preisgiinstige Ubernachtungsmaog-
lichkeiten in Neukirchen-Viuyn - Prospektmate-
rial kann auf Wunsch zugeschickt werden)

Inhalte:

e Grundlagen der Internet-Technologie

e Entwicklungsumgebungen und -tools (z.B.
FrontPage 2000)

e Grundlagen HTML 4.0

o Grundgeriist einer HTML-Seite

e Texte formatieren, Listen, Farben in HTML,
Grafiken

e Hyperlinks, Tabellen, Frames, Formulare

o Erstellen eines Internetauftritts

Die Teilnehmer erhalten vor dem Seminar einen
Fragebogen, damit die Seminarinhalte an ihren
Bediirfnissen und Vorstellungen ausgerichtet
werden kénnen.

Teilnahmegebdihr:

(einschl. Pausenverpflegung und Mittagsimbiss
am 17.11.):

200 Euro fiir Mitglieder (ATICOM/ADU
Nord/CBTIP/DIT/DTT/SFT/VUD)

bzw. 300 Euro fiir Nichtmitglieder

(50 % ErmaBigung fiir max. 2 Studierende)

Zahlung an ATICOM e.V., Konto 275 4171-502,
Postbank Koéiln, BLZ 370 100 50
(Kennwort: HTML-Seminar)

Verbindliche Anmeldungen bis spatestens

2. November 2001

per Online-Anmeldung
(http://www.aticom.de/a-anm-20017-11-16.htm)
oder schriftlich an die ATICOM-Geschéftsstelle
(Fax 0 23 24 / 68 10 03)

Siehe auch den Bericht iiber unser Power-
Point/Excel-Seminar
(http://www.aticom.de/a-seminf.htm#excel)

* ¥ ¥

ATICOM-Fachseminar "Erfolgreiches Mahnen"”

Wann? 26. Jan. 2002 (weitere Einzelheiten
werden in Kiirze bekannt gegeben)

Wo? RaiffeisenstraBe 9, Neukirchen-Viuyn

Inhalte:
Was bedeuten die rechtlichen Begriffe
Falligkeit, Verzug und Mahnung?
Wie gestalte ich Mahnschreiben?
Muss ich Fristen beachten? Was bedeutet
Verjahrung?
Wie komme ich an Informationen iiber den
Schuldner?
Gibt es Sicherheiten fir mich?
Was leistet das gerichtliche Mahnverfahren?
Lohnt es sich, Rechtsanwalte oder Inkasso-
biiros einzuschalten?

Je nach Zeitansatz und/oder Interesse der Teil-
nehmer kann auch noch eine Einfiihrung in
gerichtliche ZwangsvollstreckungsmalBnahmen
erfolgen.
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Bericht iiber das Fachseminar
"Dolmetschen bei Gericht und Polizei"”

Wie werde ich ermachtigte/r Ubersetzer/in?
Welche Voraussetzungen muss ich erfiillen, um
als allgemein beeidigte/r Dolmetscher/in bei Ge-
richt titig zu sein? Welche Pflichten, aber auch
Rechte sind mit der Tatigkeit fiir Polizei und
Gericht verbunden?

In Erwartung einer Antwort auf diese und ahnli-
che Fragen kamen am Samstag, den 23. Juni
2001 elf Dolmetscher/innen und Uberset-
zer/innen zum ATICOM-Fachseminar ,,Dolmet-
schen bei Gericht und Polizei” in Diisseldorf
zusammen. Geleitet wurde das Seminar von
Dragoslava Gradincevic-Savic, die (iber eine
langjahrige Berufserfahrung auf diesem Gebiet
verfiigt.

Der erste Teil des Seminars widmete sich der
Tatigkeit als ermachtigte/r Ubersetzer/in. Fragen
der Antragstellung, formale Anforderungen an
die Ubersetzung, das Thema Vergiitung und
Empfehlungen fiir hilfreiche Arbeitsmittel und
Literatur wurden ausfihrlich erértert. Im zwei-
ten Block befassten wir uns mit der Arbeit als
allgemein beeidigte Dolmetscher/innen. Zu-
nachst wurden die Formalia der Beantragung
einer allgemeinen Beeidigung dargestellt. An-
schlieBend ging es um konkrete praktische As-
pekte des Dolmetschprozesses vor Gericht, bei
polizeilichen Vernehmungen, Uberwachungsta-
tigkeiten u.a..

Die Runde der Teilnehmer/innen bestand zum
einen aus Ubersetzer/innen und Dolmet-
scher/innen, die Berufsanfdnger/innen waren
bzw. fiir die die Tatigkeit fiir Polizei und Gericht
Neuland war. Einige wiederum waren bereits
seit mehreren Jahren in diesem Bereich tétig.
Die . Einsteiger/innen” haben in besonderem
MaBe von den fundierten und praxisorientierten
Informationen profitiert. Diejenigen, die schon
als Ubersetzer/innen und Dolmetscher/innen fiir
Polizei und Gericht tatig sind, konnten Wissens-
liicken schlieBen und vor allem ihre bisherigen
Erfahrungen untereinander austauschen. Gerade
unser Erfahrungsaustausch hat so manchen
interessanten Unterschied im Umgang der Ge-
richte mit der von uns angebotenen Dienstleis-

tung zu Tage gebracht. Diese Differenzen resul-
tieren einerseits aus der verschieden starken
Prasens der einzelnen Arbeitssprachen. Aber
auch unterschiedliche Handhabung in den nord-
rhein-westféalischen Gerichtsbezirken fiihren zu
mehr oder weniger groBer Zufriedenheit mit der
Tatigkeit fiir Polizei und Gericht. Die Teilnahme
am Fachseminar war also fiir alle Beteiligten
lohnend und kann warmstens weiter empfohlen
werden.

Marion Jokisch, Asta Limbach
dolmetschen@lJoorens.de

Internetadressen (Forts. von Seite 4)

Patente:

http://www. european-patent-
office.org/index d.htm
http://www.dpma.de
http://www.pst.fhg.de
http://www. wipo.org
http://ep.espacenet.com/

Rechtschreibung:
http://www.phil.uni-
passau.de/linguistik/rsreform/

Suchmaschinen:
http://www.supersuch.de/index. htm

Telekommunikation:
http://www.itu.int/search/wais/Termite/
EN/ES/FR/RU

Umrechnung:
http://www.torget.se/users/b/bohjohan/convert/
conv _e.htm

Vermessung:
http://www.or.bim.gov/NILS/welcome.htm
EN

Wirtschaft:
http://www.eichborn.com/wirtlex
DE

(Die Datei mit dieser Liste wird demnéachst in unse-
rem elektronischen Mitgliederforum verteilt.)

* % %
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FFFFF - Financing From Family,
Friends and Fools

Offentliche Forderprogramme fiir Selbststandige
- Definition und Status-Bericht

Nach dem oben genannten Prinzip diirften wohl
die meisten Finanzierungen fiir selbststiandige
Dolmetscher und Ubersetzer gelaufen sein,
bzw. immer noch laufen.

Als Definitionshilfe hierzu einige Beispiele:

Beispiel 1:

Die wohlwollenden Eltern (und welche Eltern
wollten das nicht sein) geben ihrer studierenden
Tochter einen kompletten Rechner mit Software
mit, damit sie am Studienort ihre Hausarbeiten
erstellen kann. Da diese Tochter zuféllig Spra-
chen studiert, wird die Versuchung, fiir Uber-
setzungsbiiros titig zu sein, auch an ihr nicht
voriiber gehen. Da sie die notwendige Ausriis-
tung ja zur Verfiigung hat, wird es ihr keine
Schwierigkeiten bereiten, zu den angebotenen
Preisen zu arbeiten.

Wahrscheinlich wird der Leser geneigt sein,
dieses als Beispiel fiir 'financing from family’
anzusehen. Nach meiner Sicht ist es eher 'fi-
nancing from fools’, denn die Eltern werden
aller Voraussicht nach den Rechner von ver-
steuertem Geld gekauft haben, ihn ihrer Tochter
kostenlos zur Verfiigung gestellt haben, und
diese hat somit keine Ahnung davon, welche
tatsachliche Kosten dieses Arbeitsgerat darstellt
- und, dass im Grunde nicht sie, sondern der
Auftraggeber von dieser verdeckten Subventio-
nierung profitiert.

Beispiel 2:

Von einem Ehepaar ist der eine Partner Lehrer
und verwendet selbstverstandlich fiir seine Ar-
beit einen Rechner. Die Aufwendungen dafdr
werden auch ordentlich beim Finanzamt geltend
gemacht, gleiches gilt fiir die Kosten der Soft-
ware, die fiir Angehérige des Lehrerberufes von
den Herstellern ohnehin zu stark vergiinstigten
Preisen angeboten wird. Wahrend der Lehrer-
partner vormittags im Unterricht ist, kann der
andere Partner iiber diesen Rechner natiirlich (?)
frei verfiigen. Warum nicht ein paar Uberset-

zungen machen und diese zu einem "auftragge-
berfreundlichen Preis” anbieten?

Auch dieses Beispiel sieht auf den ersten Blick
wie 'financing from family’ aus. Es gilt aber fiir
den zweiten Partner wieder, dass er/sie sich als
Narr verhalt, wenn er/sie die Arbeiten zu einem
Preis anbietet, in dem die Kosten fiir das Ar-
beitsgerat und die Software nicht enthalten
sind.

Beispiel 3:

Ein Ubersetzer/eine Ubersetzerin ist mit der
Ausbildung fertig und hat vielleicht auch schon
mal gejobbt oder gearbeitet, und brennt nun
darauf, sich in dem erlernten Beruf selbststan-
dig zu machen. Es wird getraumt, geplant, ge-
sprochen, geworben - und gespart wo es eben
nur geht, denn welcher junger Mensch hat di-
rekt nach der Ausbildung schon gréBere Men-
gen von Kapital angehauft, das als komfortables
Polster fiir den Einstieg in die Selbststandigkeit
dienen konnte. Also nimmt man den vorhande-
nen (alten) Rechner, mit dem man ja mogli-
cherweise in Studentenjahren schon so manche
geniale Ubersetzung erstellt hat, und wagt sich
vor ins Marktgetimmel. Es gibt Auftriage, es
gibt Arbeit, man kann Rechnungen schreiben,
die Rechnungen werden bezahlt, und nach zwei
Jahren gibt es ein groBeres Update der norma-
lerweise verwendeten Software. Beim Installie-
ren der neuen Software kommt dann vielleicht
der freundliche Hinweis: "Es steht nicht genii-
gend Festplattenspeicher zur Verfiigung. Die
Installation des Programms xy wurde abgebro-
chen.” Oder der Rechner wird nach Installation
des neuen Systems so langsam, dass man den
Text beinahe auch mit Hand schreiben kénnte.

Dieses Beispiel habe ich mir nicht aus den Fin-
gern gesogen, sondern tatsachlich bei einem
Freund erlebt, der sich im vergangenen Jahr der
Aufgabe gewidmet hat, fiir ein Unternehmen
eine neue Niederlassung aufzubauen.

Spatestens wenn diese beschriebene Situation
einen selber trifft, wird man begreifen, dass
dieses wieder einmal 'financing from fools' war,
wobei man sich selber zum Narren gehalten hat,
weil in den ‘Super-Einstiegspreisen’ kein Raum
war, um Ricklagen fiir die Beschaffung eines
Nachfolgerechners zu bilden.
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Um Ihre Geduld als Leser nicht noch langer zu
strapazieren, werde ich im Folgebeispiel darstel-
len, wie eine echte Finanzierung durch die Fami-
lie aussehen konnte:

Beispiel 4:
Der Senior einer Familie hatte in friiheren Jah-

ren eine Kapitallebensversicherung abgeschlos-
sen, die nunmehr zur Auszahlung kommt. Da
der Betrag fiir die Altersvorsorge gedacht war,
soll er jetzt nicht ausgegeben, sondern flexibel
wieder angelegt werden. Das ware zum Beispiel
eine Gelegenheit, um dem Junior, der sich
selbststandig machen will, ein zinsgiinstiges
und u.U. tilgungsfreundliches Darlehen zu ge-
waéhren. Dariiber ist zwischen den Beteiligten
ein schriftlicher Vertrag zu schlieBen, der nach
den Forderungen der Steuergesetzgebung so
formuliert sein muss wie Vertrage unter Frem-
den. Es sind anzugeben:

- der Darlehensbetrag

- der Zinssatz

- die Laufzeit

- die Tilgung

- bei hoheren Betragen auch eine Sicherheit

Durch dieses Verfahren stellen die Gelder des
Seniors fiir den Junior 'Betriebsmittel’ dar, die
in seinen Biichern als 'Fremdkapital’ zu fiihren
sind. Die zu zahlenden Zinsen sind als ‘Be-
triebsaufwand’ absetzbar, und nur die Tilgung
muss aus den 'Gewinnen’ erwirtschaftet wer-
den.

Der Senior muss die Zinsen zwar ordnungsge-
maek versteuern, aber bei Darlehen unter Ver-
wandten muss keine Zinsabschlagssteuer
(ZAST) erhoben werden, die Sparkassen, Ban-
ken und Versicherungen ja direkt bei Auszah-
lung der Zinsen abbuchen miissen, sobald der
Sparer seinen Freibetrag tiberschreitet. Bei der
Konstellation innerhalb der Familie miissen die
Zinseinnahmen lediglich im Rahmen der Ge-
samteinnahmen in der Jahressteuererklarung
aufgefiihrt werden, in der aber gleichzeitig auch
alle anderen Freibetrdge ausgenutzt werden
konnen. Diese Art der Finanzierung begiinstigt
also beide Seiten und dirfte damit als Finanzie-
rungsmaoglichkeit weiterhin absolut spitze sein.

Leider hat aber nicht jeder von uns, wenn er/sie
sich selbststandig machen will, einen Senior mit

ausgezahlter Kapitalslebensversicherung zur
Verfiigung. Fiir diese Leute - und deren Anzahl
diirfte gar nicht gering sein - lohnt es sich dann,
die Mdglichkeit der 6ffentlichen Investitionsfor-
derdarlehen zu untersuchen. 'Férdermittel’ sind
zundachst in der Griindungsphase interessant,
weil man - nach einem klassischem Beispiel - so
aus DM 15 000 Eigenkapital (oder von der Fa-
milie finanziertem Kapital) DM 700 000 an In-
vestitionsmitteln machen kann. Diese Art Finan-
zierung sieht dann wie folgt aus:

Beispiel 5:

Eigenbeteiligung 15%

ERP Eigenkapitalhilfe 25%

ERP Existenzgriindung 41,6%

Griindungs- und Wachstumsfinanzierung 8,4 %
Hausbankdarlehen 10%

Natiirlich kosten alle Darlehen Geld, aber es
macht einen erheblichen Unterschied, ob man
z.B. mit 15 000 oder mit 100 000 DM an
Geldmitteln in den Markt einsteigt. Die Finanzie-
rungsmodelle weichen von Bundesland zu Bun-
desland etwas ab, je nachdem in welchem Be-
reich die jeweilige Landesregierung Schwer-
punkte fiir die Foérderung setzt. Dieses sollte
also von Jungunternehmern/innen tiber die ort-
lich zustandige Industrie- und Handelskammer
erfragt werden. Fiir Interessenten im Lande
Nordrhein-Westfalen gibt es auch die
Gesellschaft fiir Wirtschaftsforderung
Nordrhein-Westfalen mbH (GfW)
KavalleriestraBe 8 - 10 D-40213 Diisseldorf

Tel: 0211/ 13 000 - 173

oder man kann Unterlagen anfordern beim
Ministerium fiir Wirtschaft und Mittelstand,
Energie und Verkehr des Landes Nordrhein-
Westfalen

HaraldstraBe 4 D-40213 Diisseldorf

Tel: 0211 /837 - 02

internet: http://www.mwmev.nrw.de

e-mail: oea@www.mwmev.nrw.de

Uber die 'Griindungsforderung’ hinaus, werden
in NRW auch Forderdarlehen unter folgenden
Titeln vergeben:

"Grindungsforderung” (1)
"Forderung von Festigungen und Innovationen
Jjunger Unternehmen” (2)
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"Forderung von Wachstum mittelstandischer
Unternehmen” (3)

"Forderung von Betriebserweiterungen durch
Nachrangdarlehen” (4)

Jedes dieser Programme hat etwas andere Vor-
aussetzungen. Z.B. ist die Forderung nach Posi-
tion (2) auf die 8 Jahre nach der Griindung be-
schriankt, wahrend die Position "Férderung von
Wachstum” (3) voraussetzt, dass die in den
letzten 2 Jahren verdienten Abschreibungen um
mindestens 50% (iberschritten werden. D.h. es
sollte also schon einmal ordentliche Investitio-
nen im Unternehmen gegeben haben, damit sich
hier auch nominal verniinftige Betrage ergeben
(also kein financing from fools).

AuBer den von den Landern zur Verfiigung ge-
stellten Programmen gibt es auch noch Pro-
gramme der Kreditanstalt fir Wiederaufbau
(KfW), die ein Informationszentrum unter fol-
gender Telefonnummer hat: 01801/335577.

AuBerdem kénnen die Konditionen unter fol-
gender Faxnummer abgerufen werden:
069/74 31-42 14.

Gerade im Jahre 2001 ist noch ein Programm
von der KfW aufgelegt worden, das auch fir
Freiberufler interessant sein kann. Es lautet
"KfW-Mittelstandsprogramm-Beschéftigung und
Qualifizierung”- und fordert die Schaffung von
zusatzlichen Dauerarbeitsplatzen in den der An-
tragstellung folgenden 12 Monate. Die An-
tragsteller erhalten ein nicht an Investitionen
gebundenes Darlehen in Hohe von bis zu 50
000 Euro pro zusatzlichem Arbeitsverhaltnis
oder bis zu Euro 25 000 pro zusatzlichem Teil-
zeit-Arbeitsverhéltnis, das fiir alle betrieblichen
MaBnahmen, die im Zusammenhang mit der
Schaffung neuer Arbeitsplitze und der Qualifi-
zierung der neuen Beschéftigten stehen, frei
verwendet werden kann.

Allen Forderprogrammen ist gemeinsam, dass
sie zu ginstigeren als den (blichen Kapital-
marktzinsen zur Verfiigung gestellt werden,
und/oder in den Anfangsjahren zinsbegliinstigt
sind, d.h. dass von z.B. 5% Zinsen im ersten
Jahr nur 2%, im zweiten Jahr nur 3%, usw.
bezahlt werden miissen und/oder, dass in den
Anfangsjahren keine Tilgung anfallt. D.h. man

kann erst einmal mit den Mitteln arbeiten und
Gewinne erzielen, bevor man sie zuriickzahlen
muss. Die Riickzahlung erfolgt je nach Pro-
gramm innerhalb von acht, zehn, fiinfzehn oder
zwanzig Jahren, wobei diese Tilgungsraten je
nach Laufzeit natiirlich hohe Betrage aufweisen.

Viele Programme lassen auch eine vorzeitige
Tilgung durch den Darlehensnehmer zu, wenn
dieser entweder die Mittel zur Verfiigung hat
oder die Riickzahlung durch Aufnahme eines
anderen Darlehens mit geringeren monatlichen
Leistungen strecken will.

Ein weiterer gemeinsamer Punkt ist, dass alle
diese Mittel liber die Hausbank beantragt wer-
den miissen. Die Hausbanken sind nicht unbe-
dingt begeistert davon, nur zinsbegiinstigte
Kredite zu vermitteln, sondern bemdiihen sich
nach Kréften, Programme des eigenen Hauses
oder Angebote, die dem Kreditnehmer leichter
fallen (geringere monatliche Raten aber langere
Laufzeiten), zu vermitteln. Bei den Verhandlun-
gen mit der Hausbank muss der Darlehensneh-
mer schon wissen, was er/sie will, und sollte
mit den einzelnen Programmen auch vertraut
sein, um zu wissen, wie féorderlich oder nachtei-
lig die Vorschlage der eigenen Hausbank tat-
sdchlich sind.

Ein kritischer Punkt bei allen Darlehensvergaben
sind die Sicherheiten. Die Hausbank wird immer
bemiiht sein, an erster Stelle zu stehen, egal
welche Sicherheit vom Darlehensgeber gestellt
werden kénnen. Da dieses den offentlichen
Forderstellen aber bekannt ist, sind sie von sich
aus schon bereit, an die zweite oder eine ande-
re nachrangige Stelle zu gehen. Es gibt dort
i.d.R. zwei Varianten: Entweder ein Programm
verlangt von der Hausbank, dass sie 100% der
Sicherheiten beim Darlehensnehmer halt, oder
sie gewahrt die Darlehensmittel mit einer 'Haf-
tungsfreistellung fiir die Hausbank’, d.h. bei
z.B. 50% Haftungsfreistellung muss die Haus-
bank gegeniiber der Forderstelle nur in Héhe
von 50% der gewdéhrten Férdermittel haften,
sollte der Darlehensnehmer in Konkurs gehen.
Diese Haftungsfreistellung bedeutet fiir den
Darlehensnehmer dann einen Zinsaufschlag,
was die ganze Férderung wieder etwas weniger
interessant macht, aber bei aussichtsreichen
Unternehmenskonzepten kénnen einem jungen
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Unternehmen so auch Mittel zur Verfiigung ge-
stellt werden, fiir die es in der Anfangsphase
keine Sicherheiten gibt.

Als Sicherheiten kommen in unserem Berufs-
zweig i.d.R. Grundschulden auf Wohneigentum
in Frage (wer denn solches hat) und, da die Be-
lastungsgrenze reguldr bei etwa 50-60% des
Immobilienwerts erreicht ist, die Foérderstellen
die Nachrangigkeiten ihrer Darlehen aber auch
akzeptieren, wenn ein Objekt durch ihr Darlehen
zu 75-80% belastet wird, stellen diese Pro-
gramme in der Tat fir den normalen, selbst-
standigen Unternehmer eine reelle Ausweitung
des personlichen Kreditspielraums dar. Immer
vorausgesetzt allerdings, der jeweilige Darle-
hensnehmer kann seiner Hausbank darlegen,
wie er/sie die Einnahmen erzielen will, um die
Darlehen zu bedienen. Diese Forderung zu erfiil-
len, ist und bleibt Aufgabe des/der jeweiligen
Unternehmers/in, aber auch dazu gibt es Infor-
mationsmaterial, Vorlagen und Hilfestellungen
von den IHKs und der oben erwahnten GfW.

Hinter der Veroéffentlichung dieser Informationen
steht die Absicht, die Leser, die ja groBtenteils
Ubersetzer/innen und Dolmetscher/innen sind,
auf ihre Maglichkeiten aufmerksam zu machen
und sie zu unternehmerisch verantwortlichem
Handeln zu veranlassen. Die Entscheidung, ein
Darlehen aufzunehmen, sollte jede/r Selbststan-
dige nicht weit von sich weisen, sondern immer
in die Uberlegung mit einbeziehen. Und zu die-
sen Uberlegungen muss die Frage gehéren, ob
ich lieber Zinsen und Tilgung aufbringe - wobei
beim Kauf von Investitionsgiitern die Betrage
steuerlich abgeschrieben werden kénnen - oder
lieber Steuern auf meinen Einnahmeniiberschuss
zahle, die dann fiir weitere Investitionen verlo-
ren sind. Die Entscheidung, wann der richtige
Zeitpunkt zum Handeln gekommen ist, liegt bei
lhnen. Wenn Sie ihn allerdings verpassen, diir-
fen Sie sich nicht beschweren, wenn lhnen das
Finanzamt einen Steuerbescheid zustellt, der
lhnen den SpalR an der Arbeit verdirbt. Bei liber-
raschenden (?) Steuerforderungen kann [hnen
der Verband auch nicht mehr helfen. Die Ent-
scheidung zur Selbststiandigkeit erlaubt nicht
nur das unternehmerische Handeln, sondern sie
erzwingt es allgemein, und kein Selbststandiger
kann sich den Konsequenzen seiner/ihrer Ent-
scheidungen entziehen.

Die Steigerung der Professionalitit ist ein Ziel,
das sich ATICOM auf die Fahnen geschrieben
hat. Gut iberlegte Finanzierungen sind ein
Merkmal fiir Professionalitit. Génnen sie sich,
ein 'Professional’ zu sein, denn 'Fools’ gibt es
schon genug.

Martin Bindhardt B.A. (CDN)
Heedfelder StraBe 86
D-585009 Liidenscheid

Tel.: 0 23 571 /96 507 - 60
Fax: 0 23 51 /60 749

* ¥ ¥

The Art of Error

In Japan, they have replaced the impersonal
and unhelpful Microsoft error messages with
Haiku poetry messages. Haiku poetry has strict
construction rules. Each poem has only three
lines, 17 syllables: five syllables in the first line,
seven in the second, five in the third.

Haiku is used to communicate a timeless mes-
sage, often achieving a wistful, yearning and
powerful insight through extreme brevity - the
essence of Zen:

Your file was so big.
It might be very useful.
But now it is gone.
The Website you seek
Cannot be located, but
Countless more exist.
Chaos reigns within.
Reflect, repent, and reboot.
Order shall return.
Program aborting:
Close all that you have worked on.
You ask far too much.
Windows NT crashed.
I am the Blue Screen of Death.
No one hears your screams.
Yesterday it worked.
Today it is not working.
Windows is like that.
First snow, then silence.
This thousand-dollar screen dies
So beautifully.
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With searching comes loss
And the presence of absence:
"My Novel” not found.
The Tao that is seen
Is not the true Tao until
You bring fresh toner.
Stay the patient course.
Of little worth is your ire.
The network is down.
A crash reduces
Your expensive computer
To a simple stone.
Three things are certain:
Death, taxes and lost data.
Guess which has occurred.
You step in the stream,
But the water has moved on.
This page is not here.
Out of memory.
We wish to hold the whole sky,
But we never will.
Having been erased,
The document you're seeking
Must now be retyped.
Serious error.
All shortcuts have disappeared.
Screen. Mind. Both are blank.

Psychologische Aspekte der Terminologie

John D Graham

Wir sind alle der Meinung, dass die Wahl des
richtigen Wortes am richtigen Ort zum richtigen
Zeitpunkt von auBerordentlicher Wichtigkeit -
insbesondere fiir die Kommunikation - sein
kann.

Will man etwas mitteilen, sucht man das pas-
sende Wort, die passende Terminologie. Es darf
jedoch nicht vergessen werden, dass es
manchmal fiir ein und das gleiche Konzept meh-
rere Benennungen gibt. Die Wahl des fiir den
Jjeweiligen Zweck richtigen Synonyms ldsst hau-
fig viel Spielraum zu.

Will man eine Information auf irgendwelche
Weise manipulieren, was sowohl negativ als
auch positiv sein kann, sucht man das dazu
passende Synonym, die dazu passende Termi-
nologie. Umschreibungen, Schénreden und

Euphemismen bestehen fast ausschlieBlich aus
solcher Terminologie ("stilles Ortchen”, "in an-
deren Umstéanden”, usw.), damit man aus Prii-
derei das "unangenehme” Kind nicht beim Na-
men zu nennen braucht.

Die Entstehung der Redewendung "politically
correct” (politisch richtig) beweist, dass diese
Problematik existiert und erkannt worden ist.
Um zu vermeiden, dass irgendjemand sich briis-
kiert, verletzt oder beleidigt fiihlt, sucht man
etwas Neutraleres aus, was nicht zu einer sol-
cher Situation fiihren kann. Wenn man das poli-
tisch Nichtrichtige bewusst wahlt, kann man
richtig "treffen”.

Aus psychologischer Sicht kann Terminologie
zu verschiedenen Zwecken eingesetzt werden.
Folgende Beispiele fiir den psychologischen Ein-
satz von Terminologie sollen dies - wenn auch
nur exemplarisch - verdeutlichen:

e Abstraktion
Manipulation
Identifikation
Integration
Isolation/Segregation
Suggestion

1. Abstraktion

Manchmal ist es notwendig, sich auf das Vor-
dergriindige zu konzentrieren, um das Umfeld
der Sachlage zu neutralisieren. Dies kann man
durch Abstraktion erreichen.

In Krankenhausern wird zum Beispiel von "Exi-
tus"” gesprochen, wenn ein Patient stirbt. Da-
durch ermoglicht die Wahl der Termini, sprich
der Terminologie, allen Beteiligten im medizini-
schen Krankenhaus- und Betreuungsdienst ihren
professionellen Aufgaben nachzukommen, ohne
dass sie sich mit dem menschlichen Faktor, z.B.
Identifizierung mit dem Patienten, subjektive
Reaktionen wie Mitleid, Abneigung, Zuneigung
usw. auseinandersetzen miissten. Dies fiihrt
sogar dazu, dass Krankenhauspersonal die Pati-
enten manchmal ebenfalls "entpersonifizieren”,
indem sie die Patienten mit der Bezeichnung
ihres Leidens nennen. Der éltere Herr mit
Staublunge wird schlicht und einfach "Silikose™
genannt. Das Personal hat dann standig vor
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Augen, worunter der Patient leidet, welche Be-
handlung notwendig ist usw. In anderen Wor-
ten, die professionellen Aspekte im Kranken-
hausbereich werden durch die gezielte Wahl der
Terminologie durch die Abstraktion hervorgeho-
ben. Dies lasst keinen Platz mehr fiir "Gefiihls-
duselei” zu. Dass diese Abstraktion die Gefiihle
und Empfindlichkeiten der Patienten sehr haufig
stort, ist menschlich verstandlich aber sachlich
unbegriindet.

Zur Zeit der Kosovo-Kampagne geisterte der
Begriff "collateral damage” durch die Medien.
Diese Redewendung aus dem Bereich der Ballis-
tik bzw. Waffenkunde wird zur Erlauterung der
Sachlage verwendet, wenn etwas anders beein-
trachtigt wird, was nicht zum eigentlichen Ziel
gehort bzw. nicht beabsichtigt wurde. Diese
Gefahr muss aus z.B. militdrischer Sicht stets
im Auge behalten werden, wenn man das Ziel
erwagt. Dass diese "unerwiinschten Neben-
schaden” der Tod von Unbeteiligten sein kénn-
ten, wird hierdurch "entpersonifiziert” und als
sachlich-objektiver Faktor dargestellt. Eine wei-
tere Redewendung dieser Art ist "ethnische
Sauberung”. Inhaltlich beschreibt diese harmlos
erscheinende Wortbildung eine grausame, men-
schenverachtende Politik. Im Dritten Reich wa-
ren solche Begriffe und Redewendungen an der
Tagesordnung. Damit konnten die schlimmsten
Verbrechen durch Abstraktion verniedlicht und
verharmlost werden. Das wohl bekannteste
Beispiel hierfiir ware vermutlich "die Endlo-
sung”. Der juristische Abstrich verleiht einem
solchen Terminus auch noch eine Art Legitimie-
rung.

Solche Abstraktionen verlieren erst dann ihre
Wirkung, wenn die ethischen und moralischen
Aspekte hinzugefiigt werden. Durch die Aufhe-
bung der sprachlichen, durch die Abstraktion
zustande gekommene Objektivitit wird die
Reichweite des Sachverhalts ersichtlich, was
auch zu einer eher subjektiven, gefiihlsbetonten
Beurteilung fiihren kann. Der Verlust der Abs-
traktion geht meistens mit einem Verlust der
Objektivitat einher.

In Le Figaro vom 14. Mai 1999 schrieb Albert
Memmi, "Pour défendre la morale, (la guerre)
utilise le mensonge, parce que le langage est
une arme” ("Um die Moral zu verteidigen, be-

dient sich der Krieg der Liige, weil die Sprache
(auch) eine Waffe ist.”) Man denkt auch an die
Umschreibung Winston Churchills, die ihm ein-
fiel, als er einen anderen Abgeordneten des bri-
tischen Parlaments der Liige bezichtigen wollte,
das Wort ‘Liige’ jedoch nicht benutzen diirfte.
Er beschrieb die AuBerung des Abgeordneten
als eine 'terminologische Ungenauigkeit' (termi-
nological inexactitude).

‘Lingua Tertii Imperii - die Sprache des Dritten
Reiches” von Victor Klemperer macht deutlich,
in wie weit diese Art mit der Sprache - sprich
Terminologie - umzugehen, durchaus ihre psy-
chologische Wirkung hat. In seinen eigenen
Worten beschreibt er dieses Phanomen
"..Sprache dichtet und denkt nicht nur fiir mich,
sie lenkt auch mein Gefiihl, sie steuert mein
ganzes seelisches Wesen." Weiter bemerkt er:
"Worte konnen sein wie winzige Arsendosen ...
und nach einiger Zeit ist die Wirkung ...da."”
Dieser Umgang mit der Sprache und mit der
Terminologie besitzt eine zerstorerische, mani-
pulative Kraft.

2. Manipulation

Manipulation muss nicht immer zerstérerisch
sein. Im Sinne von Klemperer und wie von fast
allen totalitaren Regimes der Welt als Instru-
ment benutzt, werden Fakten durch die gezielte
Wahl der Terminologie und des Sprachregisters
manipuliert, um bestimmte Gefiihle wie Verab-
scheuung, Ablehnung usw. zu wecken bzw.
tendenziéose Botschaften zu vermitteln.

Diese zynische Anwendung von Terminologie
hat dem Wort 'Manipulation’ den negativen
Beigeschmack verliehen. Manipulation ist je-
doch keineswegs immer eine negative Erschei-
nung.

Die Wahl der Terminologie entscheidet dariiber,
ob bestimmte Personen ‘Freiheitskampfer’ oder
'Terroristen’ sind. Durch die Wahl der Termini
kann selbst der neutralste Bericht in eine be-
stimmte Richtung gefiihrt werden. Nach der
Juristischen Definition zu urteilen, miissten auch
heute noch solche Nationalhelden wie Wilhelm
Tell, Martin Fierro, Robin Hood oder sogar Nel-
son Mandela eher kriminalisiert als geehrt wer-
den.
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Diese Manipulation durch Terminologiewahl gibt
aber auch den Standpunkt des Autors bekannt.
Der Autor gibt dadurch seine Gesinnung be-
kannt, wobei er gleichzeitig um Sympathie fiir
seinen Standpunkt wirbt. Dies dient auch als
Identifikationsmerkmal.

3. Identifikation

Jede Menschengruppierung hat ihre eigene
"Terminologie’. Diese Art der Terminologieaus-
legung ist das Lebenselixier eines jeden Politi-
kers. Ein Sozialist wendet sich mit seiner Bot-
schaft an seine "Genossen"”, was kein Konser-
vativer je tun wiirde. Allein dieses eine Wort
identifiziert den Standpunkt des Autors. Die
Sprache, d.h. die Wahl der Terminologie kann
sogar unter Umstianden als Machtinstrument
bezeichnet werden.

Das Kleinkind lernt durch das Sammeln von Be-
nennungen. Diese Benennungen dienen als
Versprachlichung von Konzepten. Wissen wird
also durch Terminologie vermittelt. Das Kind
lernt zuerst nur einzelne Termini, die Sprache
folgt - aber viel spater. Diese Art der Wissens-
akquisition bleibt uns allen das ganze Leben
lang erhalten, ist aber am ausgepragtesten in
der Kindheit.

Berufsorientierung und Ausbildung éffnen fiir
Jugendliche neue Welten. Jeder Mensch geht
dabei ahnlich vor. Bei der Einfiihrung in das
neue Gebiet wird fast ohne Ausnahme zuerst
die richtige Terminologie erlautert und gelernt.
Fiir die "Neuen” ist es auBBerordentlich wichtig,
akzeptiert zu werden und das erreicht man am
schnellsten durch den richtigen Gebrauch der
Terminologie.  Treffen sich Jugendliche dann
spdter in der Disco, erzahlen sie sich gegensei-
tig alles, was sie neu gelernt haben. Sie tun
dies um a) das Neugelernte aufzuarbeiten,
b) den anderen ihren Wissenstand darzustellen
und c) ihre neugewonnene Kenntnisse mit den
anderen zu teilen. Dadurch gewinnen sie -
wenn auch nur vermeintlich - an Status, sie
sind in dem Augenblick interessant geworden.
Jeder Mensch pflegt seine eigene Selbstdarstel-
lung. Dies ist eng mit der Wahl der dazugehori-
gen Terminologie verbunden.

Die Jugend - insbesondere Kinder - spielt gerne.
Spielend lernen, heil8t effektiv lernen. Und dies
gilt auch fiir die Sprache. Der spielerische Um-
gang mit der Sprache fiihrt ebenfalls dazu, dass
Jugendliche und Heranwachsende standig neue
Termini pragen. Diese oft sehr witzigen Neu-
schopfungen sind fiir Outsider nur schwer zu-
ganglich, wenn iiberhaupt. Die Jugendlichen,
die diese Termini benutzen, genieBen diese
"Machtposition”, etwas zu wissen, was andere
- meist Erwachsene - nicht wissen. Die Benut-
zung dieser Terminologie (peer language) dient
auch der Identifikation. Sie kann ebenfalls zur
Integration fiihren, weil all diejenigen, die sich
dieser Sprache bedienen, ein verbindendes Ele-
ment darin haben.

4. Integration

All diejenigen, die sich der gleichen Terminolo-
gie bedienen, "sprechen” die gleiche Sprache.
Dies ist zum Beispiel im Sport der Fall. Jede
Sportart hat ihre eigene Terminologie. Viele
Sportarten sind zwar sogar eng miteinander
verwandt (z.B. Tennis und Badminton). Ihre
Terminologie mag wohl Uberlappungen mit der
Terminologie anderer Sportarten aufweisen.
Nichtsdestotrotz gibt es unweigerlich einmalige
Unterschiede. @~ Wer die richtige Terminologie
richtig anwendet, wird als Kenner, als Insider
anerkannt und akzeptiert. Aber wehe demjeni-
gen, der die falsche Terminologie benutzt, er
hat sich selber in die Isolation versetzt.

Ein Blick auf die Terminologie des Surfens, Ska-
teboarding usw. geniigt, um zu beweisen, dass
die Jugend kreativ und fantasievoll neue Termi-
nologien kreieren kann. Leider wird dies eher
intuitiv getan, so dass keinerlei Regeln zu gelten
scheinen.

Es wird den Freimaurern oft nachgesagt, sie
hétten eine Geheimsprache. Jugendgruppen
und Gangsterbanden pflegen eine dermaBen
andersartige Terminologie, dass nur Eingeweih-
te Zugang zu der Botschaft haben kénnen. Dies
gilt auch fiir andere Gruppen und fiihrt dazu,
dass diese Terminologien als 'Sprachen’ ange-
sehen werden (Knast- und Knackisprache, die
Sprachen der verschiedenen Milieus wie z.B. die
Drogen-, Schwulen-, Jazzer-, Rocker-, Punker-
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szene usw.) und fiir die eigens Worterbiicher
erstellt werden.

5. Isolation/Segregation

Wie man seine Identifikation bekannt gibt, kann
man auch die Identifikation anderer nach der
gleichen Methode hervorheben. Die gezielte
Auswahl der Terminologie macht sehr schnell
deutlich, dass solche Positionen, solche Stand-
punkte unerwiinscht sind. Dies vereitelt alle
Versuche der Integration und fiihrt schnell zur
Isolation, Segregation, Ausgrenzung. Es ist
leicht, sie zu verteufeln, zu damonisieren.

Merkwiirdig dabei ist die Tatsache, dass
manchmal das gleiche Wort zur Integration und
zur Isolation benutzt wird: das einfache Wort
"Wir”. Ohne begleitende Geste, Mimik, Beto-
nung, heiBt "Wir” nur die innere Gruppe oder
aber auch alle, die zuhéren. Manchmal ist es
nicht eindeutig, wer zum "Wir" gehdrt und wer
nicht. Der Einzelne weilR das meistens.

Wer unsere Sprache nicht spricht, bleibt ausge-
schlossen. Dies hat nicht nur mit Mangel an
Toleranz zu tun. Das Gleiche gilt auch fiir dieje-
nigen, die die "richtige” Sprache nicht spre-
chen.

Wer eine andere Hautfarbe hat, wird schnell
ausgegrenzt, es sei denn, es kann deutlich ge-
macht werden, dass die andere Hautfarbe auch
zum "Wir"” gehort.

Integration und Isolation sind Kehrseiten der
gleichen Miinze.

6. Suggestion

Die Werbebranche lebt davon, dass durch die
gezielte Wahl der Terminologie bestimmten Pro-
dukten besondere Qualitaten und Eigenschaften
suggeriert werden. Es wird suggeriert, dass
man diese Produkte braucht, dass sie besser
sind als Konkurrenzprodukte usw.

Die Werbebranche braucht deswegen einen
standigen Zufluss von "neuen” Termini (meis-
tens Adjektive), um das jeweilige Produkt von
allen anderen zu differenzieren.

Im Bereich des Marketings mit solchen Instru-
menten wie Demotik, Demographie usw. werde
neue Termini stets gepragt, um bestimmte
Sachverhalte beriicksichtigen zu kénnen. Man
denke an solche ausdrucksvolle Termini wie
Dinks (Double-Income, No Kids = Kinderlose
Paare, wobei beide Partner berufstatig sind),
NIMBY (Not In My Back Yard = Floriansprinzip,
egal wo, nur nicht bei mir vor der Tiir).

Auch hier kann man "glanzen"”, wenn man die
Sprache wahlt, die "in" ist, die "cool” ist.

Werbekampagnen brauchen eine gut vorbereite-
te Sprachstrategie (Layout, Register, Formulie-
rung), wenn sie Erfolg haben sollen. Dazu ge-
hort unweigerlich die sorgfaltige Wahl der Ter-
minologie. Passt die Terminologie nicht, nutzt
alles andere nichts.

7. Fazit

Wenn der Leser, der Zuhorer jedes Wort des
Autors richtig verstanden und gedeutet hat, ist
die Kommunikation reibungslos und ohne Ver-
luste gelungen. Wie schlagkréaftig diese Kom-
munikation ist, hangt davon ab, was der Autor
bezweckt hat.

Will der Autor den Leser, den Zuhérer zu etwas
animieren oder von etwas abschrecken oder
abhalten, geht er terminologisch anders vor als
sonst.

Wird die Terminologie so gewéhlt, dass nur be-
stimmte Personen sich fast verschworerisch
angesprochen fiihlen, bzw. andere Personen
ausgegrenzt werden sollten, muss diese Taktik
durchgédngig aufrecht erhalten werden, um zu
gelingen. Solche Texte gelingen dann auch,
wie wir aus den Reden von vielen Demagogen
wissen.

Ein neutraler Bericht mit einer tendenziésen Ab-
bildung kann den Inhalt des Berichts verzerren.
Die darin verwendete Terminologie muss nicht
tendenzios sein.

Unbestreitbar bleibt jedoch die Tatsache, dass
die Wahl der zu gebrauchende Terminologie
durchaus eine psychologische Wirkung hervor-
rufen kann. Wenn dieser Text in eine andere
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Sprache iibersetzt werden soll, wird es in der
Regel duBerst schwierig diese Intention in der
anderen Sprache terminologisch so wieder-
zugeben wie in dem Ausgangstext, weil solche
Termini nicht mehr objektiv sind. Es ist eine
bekannte Tatsache, dass das Objektive viel
leichter zu libersetzen ist als das Subjektive.

Das unbeabsichtigt falsche Wort an der fal-
schen Stelle kann schwere Schaden hervorrufen

Das bewusst falsche Wort an der richtigen Stel-
le kann einen Text gewaltig "verdrehen."”

Die vorhergehenden Beispiele sind bestimmt nur
ein Bruchteil davon, was man durch die gezielte
Verwendung von Terminologie psychologisch
erreichen kann.

Dieser Beitrag, der zuerst im DTT-Rundbrief 2/3
(Sept. 2000) erschien, wurde mit freundlicher Ge-
nehmigung des DTT abgedruckt.

Sonstige Veranstaltungen

Datum Veranstaltung Inhalt Ort Information
13.- ADU Nord-Seminar* Trados - Teil Il Hamburg info@adue-nord.de
14.10.2001
70.117.2001 | Camels-Seminar* * Fundamentalanalyse Frankfurt www.ftci.at
16.- Expolingua Berlin 2001 14th International Fair for Languages | Berlin www.expolingua.com
18.11.2001 and Cultures
17.- ADU Nord-Seminar* Layout und Typographie Hamburg info@adue-nord.de
18.11.2001
29.- 23rd Annual Conference and Translating and the Computer London www.aslib.com
30.11.2001 | Exhibition (ASLIB)

01.12.2001 | ADU Nord-Seminar* Zeitmanagement Hamburg info@adue-nord.de
01.12.2001 | Camels-Seminar* * US-GAAP Frankfurt www. ftci.at

14.- Softwarelokalisierung * * Anpassungsprozess eines Software- Kéin deuterm@fh-koeln.de
15.12.2001 produktes

22.- 1. ADU-Nord-Tage Mit Dienstleistungen Zukunft schrei- Liineburg www.adue-nord.de
24.03.2002 ben: Dolmetschen und Ubersetzen

12.- 8. Symposium des DTT e. V. ** eTerminology Kéin Florian.Simmen@eti.unige.ch
13.04.2002

12.- 6th International Forum Legal Translation and Court Inter- Paris delftrad@club-internet. fr
14.06.2002 preting

04.- XVith FIT World Congress Translation: New ldeas for a New Vancouver congress@fit-ift.org
70.08.2002 Century

* aufgrund einer Gegenseitigkeitsvereinbarung kénnen ATICOM-Mitglieder zum selben Preis wie ADU-Mitglieder teilnehmen
** reduzierte Teilnahmegebdihr fiir ATICOM-Mitglieder
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8. Jahrestreffen - 20017- des Réseau franco-allemand

Miinster/Westfalen, 26., 27. und 28. Oktober 2001

Programm

(Anderungen vorbehalten)

Freitag, 26. Oktober 2001

18.00 Uhr
719.00 Uhr

Empfang und Aperitif im Hotel Conti
Abendessen im Hotel Conti

Samstag, 27. Oktober 2001

09.00 Uhr
09.15 - 10.15 Uhr
710.15 Kaffeepause

70.30 - 11.30 Uhr

71.30 - 12.30 Uhr

BegriiBung, Organisatorisches

Workshop A:
Frank van Pernis (ASTTI): Le franglais dans le language bancaire

Workshop B:
Georgia Mais (ADU-Nord): Neue Terminologie im IT-Bereich

Workshop C:
Winfried Zoller (CBTIP): Technische Texte fiir die Industrie richtig libersetzen - jedes
mal eine neue Herausforderung

712.30 MITTAGESSEN IM HOTEL CONTI

14.15 - 14.30 Uhr

14.30 - 15.30 Uhr

15.15 Kaffeepause

15.45 - 17.00 Uhr

17.00 - 17.10 Uhr

79.30 Uhr

Mitteilungen
Workshop D:

Nicole Fischer (SFT): “Zwischen gemopft und proaktiv”. Beteiligen Sie sich interaktiv
am neuen Marketing-Deutsch der Automobilbranche!

Workshop E

Annick Yaiche (ATICOM): Hansel, Gretel, NuBknacker und Zuckerpiippchen -
Différences de mentalités et spécificités culturelles en traduction - Vortrag, Erfah-
rungsaustausch und Diskussion -

Schlusswort

FEEXEEXEXXIXXEXXAXEIAXXXXEXEIXXEXXXXXX XX

Abendessen im Hotel Conti

Sonntag, 28. Oktober 2001

710.30 Uhr

Fiihrung durch Miinster (ca. 1,5 Stunden). Treffpunkt: Hotel Conti



